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Reich kann man in jeder Altersstufe werden.

Auf die Frage “Wer wird in der Zukunft die
Elite der Reichen zusammensetzen?” kann ich
ohne Zweifel antworten: “Du wirst ihr auch
angehoren”.

Selbst die Tatsache, dass das Thema dieses
Buches dein Interesse erweckt hat und dass du
dieses Buch zu lesen vorhast, zeugt von deiner
Bestrebung, dein Leben anders zu gestalten, als
es der groBte Teil deiner Mitmenschen macht.

Wenn du die letzten Seiten dieses Buches
lesen wirst, wirst du sicher glauben, einen
Lebensweg von 10-20 Jahren Lénge
zuriickgelegt zu haben. Du wirst viele Sachen
anders als bisher wahrnehmen.

Ich wiederhole mich, du wirst auf die Dinge,
die um dich herum passieren, unter ,einem
anderen, dem traditionellen nicht &hnlichen
Gesichtspunkt schauen“. Die Reichen
unterscheiden sich von allen anderen Menschen
gerade durch diese Eigenschaft. Sie ist ihrerseits
durch das Denken der Reichen geschaffen.

Praktisch sind alle Reichen, die einmal
erzéhlt haben, wie sie Erfolg in threm Leben
erreicht hatten, in folgendem einig «Bevor
man reich wird, muss man reich werden ».

Bevor du dein Reichtumsniveau erreichst, soll
dein Denken diesem Reichtumsniveau
entsprechen.

Das Denken der Reichen ist ein Grundstein,
von dem man beginnt. Ohne ihn ist es
unmoglich, wesentlichen Erfolg zu haben.

Ich bin so frei zu behaupten, dass es die
wichtigste Voraussetzung am Wege zum
Reichtum ist.

Dieses Buch ist ein “Buch ohne Ende”.

Seine wichtigste Aufgabe ist, nicht nur in
knapper Form das Geheimnis zu liften, wie
man zum neuen Businessidee kommt, wie man
neues Business schafft, wie man korrekt tiber
Geld disponiert, und uber das
Reichtumsformel zu erzihlen, sondern auch
alle Menschen zu verbinden, die nach Erfolg
im Leben lechzen.



Sie konnen dich auf bestimmte Weise im
Leben und Business unterstiitzen. Aber
wie kann man diese Menschen in der Menge
erkennen? Wie kann man verstehen, dass es
genau diejenigen sind, die deine Gedanken
und Pline teilen? Dieses Buch ist ein
,Lackmuspapier* Verstand, Lebensziel, Er-
folg, Reichtum, Stellung in der Gesellschaft.
Sind es die Themen, die dir interessant sind?
Hier findest du die Antworten auf diese Fra-
gen.

Indem du dieses Buch besitzt, bekommst
du die Moglichkeit zum Mitglied des
“Klubs des Reichtums” zu werden.

In diesem Klub wirst du die Gleichgesinn-
ten finden, die zusammen eine kolossale
fortschreitende Kraft ausmachen. Und glau-
be, diese Kraft werde nicht ihresgleichen ha-
ben. Macht Bekanntschaft, knipft freund-
schaftliche und sachliche Beziehungen an!
In einigen Jahren werden diese Bezie-
hungen und Kontakte nicht mit Geld zu
bezahlen sein.

Die Anfianger werden taglich und jahrlich
den Klubsbestand ergénzen.

Die Alteren werden ihre Erfahrungen mit-
teilen.

Sie, die Anfinger, werden ja die Menschen
haben, die sie um Rat bitten konnen.

Deshalb nenne ich dieses Buch ein “Buch
ohne Ende”.

Es ist in ziemlich knapper Form geschrieben.
Es werden nur die wichtigsten Aspekte mehr
detailliert beschrieben. Dieses Buch ist sozu-
sagen ein Test, der die Fihigkeit der Infor-
mationsauffassung zeigt.

Beim Klugen bedarf's nicht vieler Worte
(A word is enough for the wise).

Fixierung (oder Konzentration) der
Aufmerksamkeit auf der nitzlichen Infor-
mation ist eine Fahigkeit, die man in sich
selbst ausbilden muss.

Analyse der ermittelten Information ist
eine Ableitung von der Fixierung und



Erfassung dieser Information.

In der Verwendung der nitzlichen und
bearbeiteten Information unmittelbar im Le-
ben liegt die Gewéhr der Erfolge und Reich-
tums.

Denken der Reichen




Selbst die Tatsache, dass du dich ent-
schlieBt, solche Biicher zu lesen, spricht
von deiner Féhigkeit, dieartige Infor-
mation aufzufassen, und von groBem

STREBEN, reich zu werden.
Bevor du reich wirst, WERDE
REICH.

Je langer wir einen Gedanken als UN-
SEREN wahrnehmen, desto stiarker
unterwerfen wir uns ithm.

Ein Gedanke, eine Idee oder ein starker

Wunsch werden Wirklichkeit, nachdem man
an ihnen ununterbrochen gearbeitet hat. Die
meisten Menschen sind nach dem ersten Miss-
erfolg nicht bereit, die aufgenommene Arbeit
fortzusetzen. Man kann zahlreiche Beispiele
anfiihren, wenn einer die aufgenommene Ar-
beit auf halbem Wege authort, und der andere,
der diese Arbeit Ubernimmt, zum Erstaunen
und Enttduschung seines Vorgéngers reich und
erfolgreich wird. Sei bereit, Misserfolge und
Fehler zu uberstehen, bevor du zum Erfolg ge-
langst. Man muss keine Angst vor ihnen
haben. Durch sie lernt man. Man muss sie
analysieren, nach Ursachen suchen und
Losungen finden. Alles beginnt mit dem



Wusch und mit der Sicherheit, dass du be-
reit bist, es zu verwirklichen. Sobald du an
Endergebnis zu zweifeln beginnst, besie-
gelst du damit das Schicksal deiner Idee
oder deines Wunsches.

Der Gedanke, der an Erfolg gerichtet
ist, wird dich zu ihm fiihren. Der Gedan-
ke, der an Niederlage gerichtet ist, wird
dich zur Niederlage fiihren. Darin liegt
das Geheimnis des Denkens der Reichen
und Erfolgreichen! Dadurch unterscheiden
sie sich grundlegend von allen anderen
Menschen!

Die Umgebung, in der der Mensch grofige-
zogen wird, beeinflusst wesentlich sein
Denken. In meisten Fillen ist dieses Denken
defatistisch! Sobald du dein Denken zum
Denken eines Siegers machst, kommt der
Erfolg selbst zu dir. Du wirst dich dariiber
sehr wundern. Du wirst dich fragen: “Warum
ist es frither nicht vorgefallen?” Die Antwort
liegt im Denken! Es gibt keinen Satz ,Ich
kann nicht™!

Der menschliche Gedanke hat keine Gren-
zen. Alles, was gestern von Millionen Men-
schen als unmoglich angenommen wurde, ist
heute gewohnliche Wirklichkeit! Sieh mal,
was mit Telegraf vorgefallen ist. Wenn je-
mand vor einer bestimmten Zeit gesagt hit-
te, dass der Telegraf vom Antlitz der Erde
ausgeloscht und von allen als ein unniitzli-
ches Ding vergessen werde, dann héitte nie-
mand diesen Menschen ernst genommen.
Und das ist gelinde gesagt.

Um deinen Wunsch, reich zu werden, zu
verwirklichen, muss man vor allem nach
den Kategorien der Reichen denken ler-
nen. Und das ist nicht unmoglich! Es ist gar
nicht wichtig, wie viel Geld du momentan
hast und welche soziale Stellung du ein-
nimmst. Wenn du den Sinn dieses Buches
begreifen wirst, bist du dann auf dem richti-
gen Wege. Und ein wesentlicher Teil dieses
Weges wird von dir nach dem Lesen dieses
Buches zuriickgelegt werden. Drang nach
Erfolg ist eine Treibkraft.



Mein Leben und das Leben anderer reichen
Menschen dienen als Beispiel und ich be-
haupte:

e tiberwiegende Mehrheit der Reichen in
der ganzen Welt hat klein angefangen.

o der Weg zum Erfolg ist nicht kurz
und nicht leicht. Aber wenn nicht
DU diesen Weg gehen wirst, werden
ANDERE ihn gehen und zuriickle-
gen.

e Glauben wund Hartnickigkeit
sollen deine konstanten Weggenos-
sen sein. Wenn du einen verlierst,
dann hiltst du an; wenn du die bei-
den verlierst, dann fillst du nach
unten.

Der Wunsch zusammen mit Handlung wird
zur Verwirklichung deines Wunsches bei-
bringen. Dein Gehilfe Nr.1 ist dein Denken.
Man muss deinen Gedanken zur Arbeit
zwingen, ihn vorantreiben, auf keinen Fall
auf den Zufall hoffen.

Dafir ist es nicht unbedingt notwendig,
Hochschulbildung zu haben. Den Reichtum
und Erfolg muss man erdulden. Man muss
nach ihnen lechzen, wie der Mensch nach
Leben, Liebe und Sex lechzt.

Gelehrte, Komponist oder Schriftsteller
kénnten ohne Phantasie nicht
auskommen. Reich kann man jedoch
nur bei1 Vorhandensein der

analytischen Denkweise werden.



| Analytische Denkweise...

Das ist der erste Bestandteil des Denkens der
Reichen.

Auf diesen Punkt gehe ich mehr detailliert
ein.

Das ist ein bedeutender Unterschied der
Reichen von den Armen. Diese Eigenschaft ist
erworben und ist meiner Meinung nach die
komplizierteste. Warum ist diese Eigenschaft
auf dem Wege zum Reichtum so wichtig? Weil
dieser Weg sehr schwer ist. Er bereitet viele
Uberraschungen, und gerade davon, wie du das
Vergangene und das Kommende analysieren
wirst, wird die Fahrgeschwindigkeit deines
,,Schiffes” abhangen.

Die analytische Denkweise wird durch die
richtige Bearbeitung von der kommerziellen
Information und Information anderer Art
herausgebildet.

Einer der wichtigsten und kostspieligsten
Bestandteile deines Erfolges ist die Fahigkeit,

die ermittelte Information zu konzentrieren
und zu analysieren. Richtige Konzentrierung
und Analyse der Information werden dir die
Fahigkeit beibringen, die kommerziellen
Ideen zu erzeugen, die zur Grundlage deines
Business, und dementsprechend deiner
Kapitalakkumulation werden.

Das erste Ding, fur das man kein Geld
sparen muss, ist die Information. FEinfach
gesagt, am Anfang seines Weges zum
Reichtum muss man sich mit dem Zutritt zur
kommerziellen Information in Druckform und
in elektronischer Form versehen. Leider ist
das menschliche Gedédchtnis so, dass der
groBte Teil der Information vergessen wird,
deshalb muss man eine passende Form des
Speicherns der Information ausarbeiten,
indem man sie in Abschnitte und Gruppen
aufteilt. Wenn man die Information
bearbeitet, muss man sich Notizen machen
oder Ausschnitte nach Abschnitten
klassifizieren.



Unten gebe ich einige Abschnitte an (das
bedeutet aber nicht, dass du auch genau
solche Abschnitte haben sollst):

Immobilien
Finanz

Handel
Produktion
Dienstleistungen
Internet

Politik

B
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Wenn du Information aus den
Zeichnungsartikeln oder aus der Werbung -
was sehr wichtig ist - bekommst, muss man
im Kopf ein Schema zeichnen, das darstellen
wirde, was dem Erscheinen des
Fertigproduktes auf dem Markt
vorausgegangen ist, wie die Baustruktur
jeweiliger Business-form aussieht. Es ist nicht
erforderlich, sie sehr ausfithrlich zu
untersuchen, doch man muss die Struktur
wissen.
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Wenn es dir an Information und Kenntnis-
sen mangelt, um die Struktur jeweiliger
Businessform im Kopf darzustellen, suche
unbedingt diese Firma z B. als ,, Kunde* auf.
Man kann es “Informationsscanning des
Business” nennen. Zweifle nicht daran, dass
dein heutiges oder zukiinftiges Business von
anderen Menschen genauso aktiv gescannt
wird. Es war immer so im Business, es ist so

und wird S 0 sein.

Kurze Abschweifung: der Sohn eines
meiner Freunde Dbeschloss, an der
Wertpapierborse FOREX zu spielen

(Spekulation mit Wechselkurs), indem er
verschiedene Finanzgesellschaft vertreten
wollte. Dann kam mein Freund (einer der
wohlhabenden Menschen aus dem Abschnitt
“Produktion”) zu mir und bat um Rat:

“Ich habe vor, meinem Sohn 30 000 Dollar
zu geben. Er spielt schon seit einem halben
Jahr in Test-Version und von 30 000 Dollar
am Eingang hat er schon 34 000 am
Ausgang. Was meinst du?»



Ich habe ihm empfohlen, die analoge
Finanzgesellschaft zu griinden, um auf jeden
Fall nicht zu verlieren, weil eben der Spieler
immer verliert. Doch er hat sich dazu nicht
entschieden, aus Angst, dass sein Sohn
solcher Firma nicht gewachsen ist.

“Bevor man Kapital anlegt, muss man die
Struktur untersuchen”, gab ich Rat.

“Dort ist alles klar. Man uberweist 30 000
Dollar auf Konto dieser Firma, sie eroffnet
Subkonto auf Namen meines Sohnes und
raumt ithm einen zehnfachen Kredit fiir jeden
Tag ein. So kann er mit Summe 300 000
Dollar spielen, was ihm wesentlich mehr
Chancen gibt. Er soll selbstverstandlich den
Kredit begleichen und am Ende des Tages
ihn bezahlen. Wenn er aber die Positionen
nicht deckt und beschlieB3t, den Kredit auch
am nichsten Tag zu benutzen, dann zahlt er
mehr Zinsen aus”, setzte mein Freund fort.

Es war mir sofort klar, dass die Firma, die
den virtuellen Kredit einrdumt, davon
verdient.
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Unabhéangig davon, ob der Spieler gewinnt
oder verliert, wird er den Kredit begleichen,
sowie Vermittlungsdienstleistungen der Firma
bezahlen. Aber das wichtigste ist, dass der
,,Produktionsarbeiter” die Kontrolle tiber seine
30 000 Dollar verliert, die er auf Konto dieser
Firma tberweist. Aber mein Freund setzte
fort, unter Druck seines Sohnes diese Variante
zu uberlegen. Dann habe ich ihm empfohlen,
“Suche diese Firma auf und bestatige, dass du
deinem Sohn 300 000 Dollar geben wirst,
damit er keinen Kredit aufnimmt, und dass du
dafir dem Sohn ein Konto in derselben Bank
eroffnen wirst, wo das Konto von dieser Firma
ist. Danach werdet ihr der Firma nur die
Vermittlungsdienstleistungen fiir Zugang zu
FOREX bezahlen”.

,,Das ist unmoglich®, war die Antwort in der
Firma. Ich habe ja keine andere Antwort
erwartet. Mein Freund, der 30 000 Dollar
bewahrt hat, hat verstanden, wie wichtig es
ist, die Struktur des Business zu wissen, in
das man Geld zu investieren vorhat.



AuBerdem ist es wichtig, sie zu wissen, um
neue Ideen zu erzeugen und eine klare
Vorstellung vom Markt zu haben.

Wozu? Neue Ideen erscheinen sowie im
Rahmen der einzelnen Abschnitte, als auch
in Kombination einiger Elemente aus
verschiedenen Abschnitten. Als ein gutes
Beispiel konnte hier Ray Krok erwéhnt
werden, der als Grunder von Gaststitten-
wesensnetz ,,McDonalds“ gilt. Einmal sagte
er: “Ich mache kein Business mit
Hamburger, sondern ich mache Business
mit Immobilien®.

Dank der Verbindung von zwei

Richtungen ist sein Business den anderen
nicht dhnlich und hat ithn zum Reichtum
gefuhrt.

Bestimmt wirst du fragen: Was bedeutet
der Abschnitt [ !!1“? In allen
Businessschichten lassen sich nicht
professionelle und hochprofessionelle
Gauner sehen. Und es ist duBBerst wichtig,
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ihre Tricks zu wissen.

Du wirst ihnen auf deinem Wege zum
Reichtum immer wieder begegnen. Und davon,
wie du dich in ihren Tricks auskennst, wird die
Unversehrtheit deines Kapitals abhéngen.
Indem du die Information aus den Abschnitten
,Immobilien®“, | Finanz“, | Handel®,
,,Produktion”,  Dienstleistungen®, , Internet”,
JPolitik sammeln wirst, wird der Abschnitt
I erginzt.

Denke immer daran:
aufzubewahren
ist schwieriger als zu verdienen



Je kiirzer,
aber klarer der Gedanke ist, desto

effektiver ist er. Fruchtbare Idee zieht un-

. willkurlich
Knappe und umfangreiche die fruchtbaren Ideen deiner Mitmen-
Fassung der Idee schen zu sich an.

1st die Niveaukennziffer deiner BE-
REITSCHAFT zu ihrer Realisie-
rung.

13



Sehr wichtig ist die Fdhigkeit,
von tausend Wortern ein paar solche
AUSZUSONDERN, durch die diese

tausend Worter ersetzt werden konnten.

Die Fahigkeit, Gedanken und
Geflihle zu konzentrieren,
ist eine der wichtigsten Fahigkeiten,
tiber die die Reichen verfiigen.
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Idee, die vom
Gedal’lkel’l.geboren worden ist,
1st ein Kapltal,

das durch die Arbeit gesammelt wird.



Gedanken, die einmal von reichen
Menschen geduBert worden sind, sind
teurer als Geld.

Das ist der zweite Bestandteil des Denkens
der Reichen.

Gedanken und Erfahrungen der Reichen

sind €in Impuls zum Verstand,

der den Weg zum eingesetzten Ziel ab-

kiirzen hilft.
Nicht jeder kann es begreifen.

Analysiere sie, lerne aus ithnen, transformiere
und modernisiere sie. Sie werden dich auf den
Hochststand ihrer Besitzer bringen. Alles, was
du selbst im Laufe von 20 Jahren erreichen
kannst, wirst du in 5-10 Jahren erreichen,
wenn du dich auf diese Gedanken stitzen
wirst. (Lohnt die Sache die Miihe?)
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Denkweise der Reichen...
Warum sehen sie viele Dinge anders als die
anderen? Das ist die Hauptfrage, und man
muss die Antwort darauf wissen. Das ist die
Eigenschaft, durch die sie sich grundsiitz-

lich von den anderen Menschen unterscheiden.

Wenn niemand aus deiner Umgebung tber
solche Denkweise verfiigt, dann hast du
kein Vorbild. Viele Menschen konnen diese
Eigenschaft bis zum Tod nicht entwickeln,
obwohl das Schicksal fast jedem Menschen
die Chance gibt, indem man zufallig oder
nicht zufallig einem anderen Menschen auf
dem Lebensweg begegnet. Aber man be-
merkt einfach diesen Menschen nicht, des-
halb wird diese Chance nicht erwischt. Mit
der Zeit begreift man, dass man irgendwann
diese Chance verpasst hat, aber es wird kei-
nen Rickweg mehr geben.



Wenn das Schicksal dir einen Menschen gibt,
der schon reich ist und der das Denken
der Reichen hat, dann: ERGREIF DIE
CHANCE. Lerne von ithm moglichst viel,
“mache” ihn zu deinem Lehrer, indem du ihm
dein Interesse zeigst. Sonst geht er weg, und
deinen Platz wird ein anderer einnehmen. Ne-
benbei gesagt, es handelt sich um Erfah-
rungsumtausch. Wahrend der  Entwicklung
sind die Reichen bereit, ihre Erfahrungen, ihre
Geschicklichkeit in Business, ihre Lebensein-
stellung mitzuteilen. Aber sie finden selten ei-
nen wiurdigen Schiler. Zum Mitglied des
Teams des Reichen zu werden (ich meine nicht
als Mitarbeiter in seiner Firma) ist eine Art von
Fahigkeit, die Situation richtig auszunutzen.
Sowie im Sport gibt es im “Wettkampf um
Reichtum” einen Trainer und einen Schii-
ler. Kann der Sportler eine Spitzenleistung
ohne Trainer erreichen? Wenig wahrschein-
lich.

16

Schon sagen ist eine Geschicklich-
keit; treffend sagen ist eine Frucht
der Vereinigung von Verstand und Le-
benserfahrungen .

Die Fahigkeit, treffende

Gedanken und Ideen aufzufassen,

ist eine erworbene Fihigkeit. Erlerne
sic und dann wirst du mit der
Fruchtausbeute zufrieden sein.



Die Idee, die bewusst
durch den Verstand durchge-

drungen ist,

wird tiberraschende Ergebnisse zeiti-
gen.

Selbstdndige
Tatigkeit des Verstandes

1st eine kennzeichnende Eigenschaft
der Reichen.
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Richtiger Gedanke

bedarf keiner zusitzlichen Erlauterung.
Im entgegengesetzten Fall ist der
Gedanke nicht richtig oder du bist
unfihig, ihn richtig auszufassen. Die
Fahigkeit, den Gedanken richtig
aufzufassen, bildet das Fundament fur
die Formierung deiner Sicht auf alle
Geschehnisse und griindet Grundsitze
deiner Tatigkeit.



Jeden Tag soll der Verstand von niitzli-
chen Gedanken ,.ernihrt werden®. An-
haufung von diesen Gedanken wird eine
Form der unterbewussten Ener-
g1€ annehmen.

Die Gedanken, die im
Verstand gesat Werden, sind die
Wurzeln der kiinftigen fruchtbringen-
den Baume.
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Wenn du DENKEN

und deine Gedanken in Ord-
nung bringen erlernst, dann
wirst du die Buchstaben kennen, ohne sie
du dieses Buch iiber Reichtum nicht
,lesen® kannst.

Mit den Gedanken umgehen, sie in

materielle FOrm umwandeln — in
dieser Richtung soll dein Gehirn
arbeiten, dann wirst du Reichtum und
Erfolg haben.



Deine Gedanken, die
“Schwindelgefiihl und Ubelkeit” bei
deinem Gesprichspartner auslosen,
zeugen davon, dass du deinen Ge-
sprachspartner wechseln musst.
Verhalte dich mit

Weisheit gegeniiber den
Schwachheiten

der Mitmenschen.
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Die Fahigkeit zu denken ist

der Weg zur Weisheit,
Freiheit, Reichtum und Selb-
stindigkeit.

Der Gedanke ist der Anfang
aller Anfange, das bedeutet der An-
fang auch deines We £€S Zum
Reichtum.

Ein effektiver Gedanke hat eine unsicht-
bare materielle Form; die sichtbare ma-
terielle Form ist ein in der Vergangen-
heit effektiver Gedanke.



Stelle deine Schwachheiten

fest und befreie dich von ih-

NEN - ruhig, ohne Eile, aber mit Sicher-
heit. Anders gesagt, mach dich
zum Fiihrer.

Dartiber mehr detailliert.

Wie bekannt fallt es kein Fithrer vom Him-
mel. Man wird zu einem Fihrer. Es ist ja un-
moglich, reich zu sein, ohne dass man ein
Fuhrer ist. Man muss alles in dir bekampfen,
was dich stort, zu einem Fuhrer zu werden.
Man muss alle schwachen Seiten herauszie-
hen und an ihnen arbeiten. Die meisten Men-
schen konnen Angst vor der Menge und Ach-
tung vor dem Alter nicht iberwinden. Das Al-
ter spielt am Wege zum Reichtum keine Rolle.

Wenn jemand alter ist, bedeutet es gar
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nicht, dass er kliger und erfahrener ist. Als
Kennwert des Verstandes kann nur die Gro-
Be des ,aktiven” Kapitals gelten, wenn es
natirlich mit dem eigenen Verstand erwor-
ben ist. Unter ,aktivem* Kapital wird das
Kapital gemeint, das ins Business angelegt
ist und das zur Selbstvermehrung arbeitet.
In der letzten Zeit 1st der 25-jahrige Millionar
kein Wunder mehr (wenn ich von , Millionar*
spreche, meine ich Dollar-Millionar). In der
Zeit der ausschlieBBlich “industriellen” Entwick-
lung der Welt konnte der Mensch in solchem
Alter nur dann Milliondr sein, wenn er eine
Erbschaft von den Eltern gemacht hat. Heute,
in der Zeit der stirmischen Entwicklung der
Technologien, Kommunikationsmittel und Zah-
lungsmoglichkeiten, sind die jungen Millionére
ublich.

Sobald du beginnst, analytisch zu denken und
Ideen zu erzeugen, wirst du in dir Ziige eines
Fuhrers aufdecken. Weiterhin muss man sie be-
standig aufrechterhalten und entwickeln,



indem man in erster Linie. Kenntnisse von
der kaufmiannischen Tétigkeit und von der
Entwicklungsstruktur der Menschheit ver-
mehrt. Ich mochte noch auf ein sehr wichti-
ges Thema eingehen.

Die Fuhrung ist untrennbar mit der Massen-
verwaltungspsychologie verbunden.

Machen wir eine Spalte, in der wir die Bevol-
kerung der Erde aufteilen:

Oberschicht — 6%

Mittelschicht - 82%

Unterschicht - 12%

Denke dich in die Worter hinein:

Die ganze Bevolkerung der Erde wird von
ca. 6% der Bevolkerung verwaltet,

12% der Bevolkerung machen die Menschen
aus, die eigentlich keinen eigenen Standpunkt
haben und die zum Denken unfahig sind.
Dabei sind diese Kennwerte relativ gleich-
méBig verbreitet, unabhangig vom Territori-
um.
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Man kann ein Fihrer von jeder der 3 Gruppen
sein. Es bleibt sich nur zu entscheiden, zur wel-
cher Gruppe unser Weg fuhrt... Es gibt viele
Biicher z7um Thema der Massenverwaltungs-
psychologie, aber ich bin sicher, dass dieses
Vermogen nur bei Vorhandensein der be-
kraftigten Ambitionen erlernt werden kann.

Ambitionen...

Schame dich dieser Eigenschaft nicht.
Sie 1st am Wege zum Reichtum
unentbehrlich.



Und sie ist ganz gesund. Man kann sie mit
den Ambitionen eines unbekannten Sportlers
vergleichen, der Weltmeister sein mochte,
eines Sangers oder Schauspielers, der
Weltstar sein mochte, eines Politikers, der
Prisident sein mochte. Die Ambitionen, die
durch das Denken der Reichen bekréftigt sind,
werden dein Bewusstsein zur
Selbstrealisierung  fordern und  deinen
Verstand katalysieren.

Den Teil der Erdebevélkerung, der zu
denken versucht, kann man das Volk
nennen. Circa 12% der Men-
SChen,die auf der

Erde leben, haben keine eige-
nen Gedanken.
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Je weiniger Zeit du den nichtigen
Gedanken widmest, desto mehr Platz

bleibt fir fruchtbare Ideen.

Sie kommen selbst zu dir DENKE
immer, solange du deinen Lebensweg
gehst! Das wird die Bewegung voran
gewahrleisten.

Der Verstand ist ein Motor.
Der Gedanke ist ein Treibstoff.



Die Ideen erscheinen im FAULEN
VERSTAND nicht.

Die Idee, die vom VERSTAND ver-
passt worden ist, ist ein ENTGAN-
GENER GEWINN, DESHALB
SOLL SIE
AUFGESCHRIEBEN werden,

sonst kann sie vergessen werden.

Das ist ein unersetzlicher Verlust. Jede
neue Idee, die in deinem Kopf erscheint, ist
der Achtung wert. Das ist eine Frucht der
Phantasie, ein Ergebnis der Arbeit deines
Denkens, die mit den kommerziellen
Kenntnissen gediingt ist. Verhalte dich zur
Analyse und Verwirklichung dieser Idee mit
Abenteuersgefiihl.

Als Henry Ford eingefallen wurde, einen
einteiligen 8-Zylinder- Kraftwagenmotor zu
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bauen, und als er entsprechende Hinweise
seinen Ingenieuren gab, die Arbeit in dieser
Richtung zu beginnen, haben sie alle wie aus
einem Munde gesagt, dass es unmoglich und
am Rande des Wahnsinns ist.

Aber Ford, wie eigentlich auch alle anderen
reichen und erfolgreichen Menschen, trat von
seinen Ideen nicht leicht zurtck.

,,Arbeitet, bis ihr ein Resultat hat”, bestand
Ford. Seine Hartnackigkeit kannte keine
Grenzen, es vergangen Monate der
erfolglosen Ingenieurarbeiten.  Er wurde
immer wieder berichtet, dass es unmoglich ist,
solch einen Motor zu bauen. Ford widerrief
doch seinen Befehl nicht. Und was denkst du?
Die Losung wurde gefunden und der Motor
wurde gebaut. Auch heute werden alle
Kraftwagen verschiedener Marken mit diesem
schon modernisierten Motor ausgestattet.

Hartnéckigkeit und Glaube an deine Idee
werden dich zum Reichtum bringen.

Die Welt, in der wir leben, verdndert sich
staindig. Fur ihre Entwicklung sind neue
Ideen und die Menschen, die diese Ideen



verwirklichen, erforderlich. Aber nur
Hartnackigkeit und klares Verstandnis, was
du willst, konnen dich zum Finish bringen und
helfen, schwache sowie nicht selbstbewusste
Menschen weit hinter dich zu lassen. Wenn
du reich werden willst, denke daran, dass du
erlernen sollst, die Idee zur Wirklichkeit zu
machen. Niemand kann deine Idee ganz
richtig schitzen. Es wird von den Erfahrungen
der Reichen bestdtigt, die irgendwann klein
angefangen haben, wenn ihre Idee von
,Freunden und Verwandten“ negativ
angenommen wurden. Sie konnen nicht
wissen, dass selbst der Misserfolg dich dem
Erfolg annéhert.
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Sowie die MENSCHEN, als auch die
GEDANKEN konnen absolut gleich
nicht sein, dementsprechend kénnen die
HANDLUNGEN der Menschen auch
nicht gleich sein.



Das Vermogen, RECHTZEITIG
richtigen Gedanken auszunutzen, ist Die zum Denken fihigen Menschen

eine Eigenschaft, die fiir die Reichen haben viel Gemeinsames
und Erfolgreichen bezeichnend ist. L . ’
unabhingig von der nationalen

Zugehorigkeit, Glaubensbekenntnis
und Gesichtspunkte. Die Dummkopfe,
Gedanke oder Idee. wie sonderbar es auch scheinen mag,

die durch Lebenserfahrung | ' "™
angereichert sind,
bilden die Grundlage des Erfolges.
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Zuerst denken,
dann sagen

und machen, — dadurch unter-
scheiden wir uns von denen,

die zuerst sagen und machen

und erst dann denken.

Weisheit und Dummbheit sind wie ein
Hirt und Herde. ES gibt einen
Hirt, die Herde besteht aus Tausen-
den.

Die Weisheit WIRD
NICHT ALTER,

sondern sie wird erwachsener.
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Den VERSTAND, den der Mensch von
der Natur hat, kann man durch die
Ausbildung bekraftigen, aber keine
Ausbildung 1st 1imstande, den
Menschen ohne Naturverstand klug zu
machen.

Oder wie ein Klassiker gesagt hat:
“Wer geboren ist, um zu bekriechen,
der kann nicht fliegen*



Ich mochte dir meiner Meinung nach einen
ziemlich interessanten Test anbieten:

Setze einen Punkt an beliebiger Stelle dieses
. . Blattes.
Es ist unmaoglich, in der Gesell-

schaft zu leben und von ihr ganz unab-
hiangig zu bleiben.

Takt, Gefasstheit, Selbstbeherrschung
in jeder Situation bildet eine positive
offentliche Meinung, die auf keinen
Fall dich beim Fortschreiten stort. Das
Gehen gegen den Strom wird dir zu viele
Krifte abnehmen, die auf die schnellste
Erreichung deines Zieles gerichtet werden
konnten.
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Man kann ihn hier setzen Oder

Hier g

Hier o
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Verletze die Grenzen deiner

Phantasie.
unterstellt.

Die ganze Welt

st dir
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Den Thron der Selbstzufriedenheit zu
besteigen bedeutet in deinem Fort-
schreiten stehenzubleiben. UNZU-
FRIEDENHEIT mit dir selbst
bewegt zum Handeln.



EINFACHHEIT in Verbindung mit
Erfolg und Reichtum ist WEISE.

BESCHEIDENHEIT ist direkt

proportional dem Reichtum und GroBe.

Se1 maBig bescheiden.

Es wird dir wesentlich
den Weg zum Reichtum erleichtern.
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FAULHEIT im richtigen Sinne dieses
Wortes wird dir bei der Formierung des
DENKENS helfen, das auf den

Reichtum gerichtet ist.

Unter dem Wort “Faulheit” meine ich in
diesem Falle die Weigerung der ublichen,
sich tagaus, tagein wiederholenden
Lebensweise.



Wissbegier 1st ein Charakterzug, mit
dem man sich “anstecken” muss. Er
wird dich in die Bereiche bringen, in
Lege deine Lebensprinzipien die niemand geraten kann, wer ithn

fest und halte dich an sie. Der Mensch nicht hat.
ohne Prinzipien ist wie ein Auto ohne
Steuer.

Die Zukunft gehort dem gut in-
formierten denkenden Men-
schen.
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Nach Misserfolg muss man in keine
Verwirrung geraten,

sondern man muss seine Krifte
sammeln und alle Dinge in die rechte
Lage bringen.

Nach Erfolg muss man sich nicht
auflockern,

sondern man muss umgekehrt die
Bemiihungen verstarken, um die
Friichte des Erfolges aufzubewahren
und neue, noch bessere Friichte zu
ziichten.
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Befriedigung der Wiinsche ohne

KLARES ZIEL im Leben ist das

Geschick der Schwachen, die haben ja
auch gar keinen Wert.

Man muss ZIELE in jeder Periode
DEINES LEBENS haben, sei es auch

nur fiir eine Stunde, ein Tag, ein Monat,
ein oder einige Jahre. Sie konnen wie
Baumwurzeln wachsen, sich verandern,
sterben. Thre Aufgabe ist, den Stamm
standig zu erndhren, der das Hochstziel
deines Lebens ist.

Das ist ein sehr wichtiges Thema, weil
das deutlich definierte Ziel mehr, als die
Hilfte des Erfolges ausmacht.



Lege dein Ziel fest und verle-
ge dir den Riickweg.

Jemand kann es selbst machen, ohne
dass zu , Hilfslisten zu greifen. Der an-
dere wird gezwungen, zu thnen zu grei-
fen.

Eine dieser “Listen” besteht darin, dass du
nach der Bestimmung deines Zieles (z.B.
reich zu werden), nach der Erreichung dessen
du in der nichsten Zeit streben wirst, allen
deinen Verwandten und Freunden, die du
verehrst und schatzt, dariber informieren
sollst. Sie ihrerseits schitzen und verehren
dich.

Diese Tatsache wird dich immer dazu anre-
gen, dein Ziel zu erreichen und Respekt die-
ser Menschen vor dir nicht zu verlieren.

Man muss seine Handlungen planen. Sie
sollen unbedingt mit dem Streben nach
Reichtum bekraftigt werden, das starker als
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Niederlage  sein soll.  Definiere einige
Kriterien und halte dich an sie. Sie werden
dir auf deinem Wege helfen:

. ReichtumsgroBBe, nach der du in der
jeweiligen Etappe strebst. Es soll
eine genau bestimmte Ziffer sein;

. Zeitperiode, wihrend deren du dein
Ziel zu erreichen vorhast;
. Plan der Zielerreichung

Es sollen DREI WALE sein, die eine
Plattform ausmachen werden. Du wirst sie
selbst bilden und diese Plattform wird dich
auf deinem Wege zum Reichtum
unterstutzen.



Das Glick liegt ausschlieBlich in deiner
Hand. Wenn du ungliicklich bist, weil3

du schon, Wo du die Ursache
suchen sollst.
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Gelegenheit... Bereite dich auf sie im
Voraus vor. Sie hilft nur dem vorbereite-
ten Verstand.

Wenn sich die Gelegenheit dir bietet,
lass sie dir nicht entgehen.



Reich kann man in jeder Al-
tersstufe werden.

Die Zukunft kann sich so
stark von deiner Gegenwart

unterscheiden,

dass du sie nur mit Riicksicht auf die
Schiatzung der Vergangenheit bewerten
konnen wirst.
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Wenn es kein Streben nach EI’fOlg

gibt, gibt es auch kein Streben nach
Gliick. Das Streben nach Glick ist der
Achtung wert.



Es ist ausreichend, analytisch zu denken; Die Menschheit wird von den
dann kannst du aus deinen Fehlern nicht Menschen vorgeriickt, die vor der

weniger NUTZLICHES als aus deinen Verwirk]ichung ihrer Ideen
Erfolgen ZIEHEN. keine Angst haben.
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Es gibt keine Grenzen des Gedankens,
es gibt Grenzen seiner Auffas-
SUNg. Es soll dich nicht anhalten.
Der Mensch, der fortschreitet, verletzt
die Grenzen. Als das beste Beispiel
konnte die Entwicklungsgeschichte der
Menschheit, Kultur, Wissenschaft und
natiirlich Business sein.

Unmogliches zu tun
ist unsere Berufung.

Wir machen es moglich, indem wir
die Hindernisse iiberwinden, die von
mittelméaBigen Menschen bereitet
werden.
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Das geistige Entwicklungsniveau des
Menschen und sein Moralniveau
bestimmen seine GroBe. Vernachlissige
diese Eigenschaften nicht, und sie
werden deine Grofe verstiarken.



Suche dir kein G6tzenbild unter den
Stars. Meistens sind sie nur
“Schrauben™ im GroBbusinesssystem,
an der Spitze stehen

”graue Eminenzen”,

die niemandem bekannt sind.

Aber gerade diese “graue Eminenzen’
sind deiner Aufmerksamkeit
wert.

b
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Koénnen nur diejenigen,
die iberzeugt sind, dass sie

konnen. Hartnédckigkeit und

fester Charakter sind notwendig
fiir einen reichen Menschen.



Nachdem man die Freiheit von der Ar-
beit jemandem in die Tasche ERLEBT
hat, wird das Leben ohne sie unvorstell-
bar. Das Selbstbewusstsein ist ein einzig-
artiges Vergniigen.

Der selbst erworbene Reichtum ist
die Oberbewertung der menschli-
chen Tatigkeit.

Essen, Wohnung, Kinder, Sex.... Die meisten
Menschen leben nach diesen Kategorien. Die
Minderheit der Menschheit fiigt dazu noch die
Suche nach LEBENSZWECK,
Vorbestimmung, seinem PLATZ in der
unaufhorlichen Entwicklung der Menschheit
hinzu. Wer sich Mithe gibt, diese Frage zu
beantworten, befindet sich auf der stindigen
SUCHE, die der Achtung wert ist.

Die SUCHE fihrt zu den ANTWORTEN, die
sich von der o6ffentlichen Meinung unter -
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scheiden oder nicht unterscheiden konnen.

Meiner Meinung nach weil3 NIEMAND die
absolut RICHTIGE ANTWORT, aber die
SUCHE bewegt zur TATIGKEIT, die
ihrerseits ein Weg nach OBEN ist.

| Schitze deine Zeit.

Der Weg zum Reichtum erfordert stindige
Selbstbildung sowie in der Frage des Busi-
ness, als auch in Alltagsfragen. Benutze jede
freie Minute fiir die Bewegung voran. Deine
Zukunft hingt davon ab, wie du deine Frei-
zeit in Gegenwart benutzt. Ich weil3, dass es
nicht leicht ist, aber es gibt keine anderen
»Rezepte®.



Gesundes
“Abenteuersgefiihl”

und Streben nach Realisierung der
Ambitionen, die in der Erreichung der
Hochstleistungen im Leben Ausdruck
finden, sind einige der wichtigsten
Denkensbestandteile der Reichen.
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Vergiss nicht, wo ,,deine Wurzeln* sind.
Leb dort, wvo GEMUTLICH ist. Aber
vergiss nicht die Orte und Bedingun-
gen, wo du dich als PERSONLICH-
KEIT entwickelt hast, sowie die Men-
schen, die dir bei dieser Entwicklung
geholfen haben.



Kein Reichtum ist deiner Freiheit

und deines Namens wert.

Diese Kategorien sind unschitzbar. Wer
das nicht versteht, der ist dumm. Den
Klugen steht eine UNBEGRENZTE
Anzahl von Moglichkeiten, gesetzlichen
und soliden Reichtum zu erwerben.
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Selbstkritik ist eine Eigenschaft,

die man in sich entwickeln muss. Wie
Business ohne Buchpriifung nicht aus-
kommen kann, so kann der Mensch, der
zum Reichtum geht, ohne Selbstkritik
nicht fortschreiten.



Der Kopf soll standig arbeiten, indem die
Einschiatzung der vergangenen und ge-
genwartigen Situationen erfolgt. Aber das
ist nicht alles. Das grofte Vermogen der
Reichen ist die Fahigkeit, in verschiede-
nen Varianten der Situation gedank—
lich die richtige zu finden und
sich auf sie in der Zukunft vorbereitet zu
sein.

Die Zukunft durch die Gegenwart und die
Gegenwart durch die Zukunft zu kontrollieren
ist eine Kunst. Dank dieser Kunst wirst du
immer ausgeglichen bleiben und in keiner
Situation die Fassung verlieren.
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Scheue dich nicht, dich im Kopf
reich Vorzustellen, entwickle
bei dir das Benehmen des Menschen,
dessen Reichtumsgrenze millionenfach
hoher als deine 1st. Schaffe dein eigenes
Budget, indem du dein Einkommen und
Aufwendungen vorweist, anders gesagt,
schaffe deine ““virtuelle” Welt
deines zukiinftigen Lebens.

- Das ist der dritte Bestandteil des Denkens
der Reichen.



Das Leben 1st eine Art von Schach-

spielen, wo der SIEG ein MATT ist.

Aber gib dir Miihe, im
Leben deinen Konkurrenten MATT
nicht zu setzen. Sonst wirst du thn zu

deinem FEIND machen.

Die Ambitionen haben dich
zum Lesen dieses Buches bewegt, ein

unmerklicher Antrieb treibt
dich, deine Ambitionen zum

materiellen Vermogen — Geld- z
verwandeln.
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Die Ambitionen sollen vom Glauben
bekraftigt werden. Dieses Gefiihl ist sehr
kraftig, und es ist sehr wichtig, es nicht zu
verlieren. Deswegen muss man es tiglich in
deinem Unterbewusstsein verstarken. Wodurch
unterscheiden sich die Reichen von den
Armen? Thre Gedanken werden
vergegenstiandlicht, indem sie sich in Geld
verwandeln.

Warum? Der Arme traumt ja auch davon,
reich zu werden! Dem Armen mangelt an
Ambitionen und Glauben, er ist durch seine
“negativen” Gedanken resigniert.

Aber sobald er die Krafte finden und
“positive” Impulse seinem Unterbewusstsein
geben wird, wird sein

Bewusstsein umgewendet. Unwirklichkeit
wird nédher, Unerfullbarkeit wird erfiillbar.
Schritt fur Schritt. Das Ziel wird immer mehr
sichtbar. Wenn du dich tdglich tberzeugen
wirst, dass du dank deiner Ambitionen immer
weiter vom Startpunkt bist, von dem aus du
angefangen hast, wirst du begreifen, dass der



Gedanke unbegrenzt ist. Genauso wie die
Welt- und Menschenentwicklung unbegrenzt
ist. Aber nur der kleine Teil der Menschheit
setzt diese Welt in Bewegung, indem man
seine Gedanken in Handlungen und Reichtum
verwandelt. Schliess dich dieser Minderheit an
und du wirst reich!

Wenn du dir zum Ziel setzt, reich zu werden,
konzentriere dich nicht ausschlielich auf deine
KapitalgroBe. Konzentriere dich auf die
Realisierung deiner Ambitionen, reich zu sein.

Die Obergrenze deines Reichtums kann dir
momentan nicht bekannt sein. Jegliche
Beschriankung wie z.B. “fir das Leben wére
mir ausreichend...” macht dich zum einfachen
Sammler. Dafir muss man nur eine
erfolgreiche Karriere machen und rentables
Business organisieren. Die Reichen
unterscheiden sich auch voneinander, und diese
Unterschiede sind ziemlich grof3.

Die Reichen werden in Reicher-Speicher und
Reicher-Akkumulator eingeteilt. Es ist
ausreichend, folgende Information zu analy -
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sieren, um die Unterschiede zu verstehen.

Reicher-Speicher. Fast das ganze Eigentum
wird an Verwandten hinterlassen.

Reicher-Akkumulator. Die Familie und Ver-
wandten bekommen hochstens 10% vom Ge-
samtkapital. Das Restkapital wird in die Real-
isierung der Ambitionen angelegt. Meistens ist
es die Grindung von Bildungs-, Wissenschafts-
und anderen Stiftungen, die die Menschheit
vorricken. Sie sind Schopfer.

Sie bleiben in der Geschichte der Menschheit
genauso wie Politiker und Wissenschaftler.
Anders gesagt, sie “pflanzen” den Baum in
ihrem Leben.

Die Reichen-Speicher konnen damit nicht
prahlen. lhre Ambitionen liegen auf dem
Niveau der Schaffung der Existenzgrundlage.

Die Reichen-Akkumulatoren haben mehr
Erfolge im Leben, weil ihr Anreiz mehrfach
starker als der der Reichen-Speicher ist.



Lebenszweck ist das Ende des Lebens.

Je frither der Mensch an Ende seines Lebens
zu denken beginnt, desto fruchtbarer und
erfolgreicher will er sein Leben machen.

- Das ist der vierte Bestandteil des Denkens
der Reichen.

Erkenntnis, dass das ganze Leben in deinen
und nur in deinen Hénden ist, gibt so wviel
Energie, dass alle Ziele erreichbar scheinen.

Vier Bestandteile des
Reichen.

Denkens der

1. Die analytische Denkweise wird durch die
richtige Bearbeitung von der kommerziellen
Information und Information anderer Art
herausgebildet.

Einer der wichtigsten und kostspieligsten
Bestandteile deines Erfolges ist die Fahigkeit,
die ermittelte Information zu konzentrieren und
zu analysieren. Richtige Konzentrierung und
Analyse der Information werden dir die
Fahigkeit beibringen, die kommerziellen Ideen
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zu erzeugen, die zur Grundlage deines
Business, und dementsprechend deiner
Kapitalakkumulation werden.

2. Gedanken, die einmal von reichen
Menschen geduBlert worden sind, sind teurer
als Geld. Analysiere sie, lerne aus ihnen,
transformiere und modernisiere sie. Sie
werden dich auf den Hochststand ihrer
Besitzer bringen. Alles, was du selbst im
Laufe von 20 Jahren erreichen kannst, wirst du
in 5-10 Jahren erreichen, wenn du dich auf
diese Gedanken stiitzen wirst.

3. Scheue dich nicht, dich im Kopf reich
vorzustellen, entwickle bei dir das Benehmen
des Menschen, dessen Reichtumsgrenze
millionenfach hoher als deine ist. Schaffe dein
eigenes Budget, indem du dein Einkommen
und Aufwendungen vorweist, anders gesagt,
schaffe eine “virtuelle” Welt deines
zukinftigen Lebens.

4. Lebenszweck ist das Ende des Lebens. Je
friher der Mensch an Ende seines Lebens zu
denken beginnt, desto fruchtbarer und
erfolgreicher will er sein Leben machen.



Business und Arbeit

46

Die wichtigste Aufgabe deines Busi-
ness besteht

in Stabileinkommen,
dass deine Aufwendungen fir Daseins-
vorsorge, ohne dass du dich taglich an
dieser Erwirtschaftung beteiligst.
- Das ist der erste Bestandteil des Business-
erfolges.

Wenn der Mensch daran nicht denkt, ob er

genug Geld fir morgen hat, wird sein
Gedanke fir mehr “umfangreiche”
Entscheidungen befreit, die mit seiner
Lebensausstattung sowie mit notwendigen
Handlungen fiir mehrfachen Erweiterung
seines Business verbunden sind.



Erzeugung der

kommerziellen Ideen.
Auf diesen Punkt gehe ich mehr
detailliert ein.

Dieses Vermogen fuit auf der analyti-
schen Denkensweise. Bei stdndiger Kon-
zentrierung und Analyse der kommerziel-
len und anderer Information werden die
Ideen in deinem Gehirn stirmisch® er-
zeugt. Hier ist es sehr wichtig, das Gehirn
in richtiger Richtung arbeiten zu lassen.
Vielleicht sieht es komisch aus, aber es ist
wirklich so. Ich vergleiche es mit dem Fah-
renunterricht. Zuerst ist es ungewdhnlich
— man muss immer daran denken, wel-
cher Gang einzuschalten ist, wo die
Hiande gehalten werden sollen, in wel-
chen Spiegel man schauen muss. Erfahrene
Fahrer bemerken ja nicht, wie sie ihren Blick
von einem zu dem anderen Spiegel zuwer-
fen

2
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ohne dass die Kontrolle iiber die Strasse zu
verlieren, wie sie den Gang umschalten und
gleichzeitig ein belegtes Brot in der Hand
halten, dabei unterhalten sie sich mit den
Menschen, die daneben sitzen, und dazu ho-
ren sie noch Lieblingsmusik. Dasselbe pas-
siert mit Gehirn. Zuerst wird es “sich strau-
ben”, indem er Impulse schicken wird wie
z.B. “Geh mal essen oder hab mal Sex” oder
“Es ist besser morgen zu tun”, aber es ist in
deiner Macht, dein Gehirn in richtiger Rich-
tung denken zu lassen. Und je ofter du es ma-
chen wirst, desto besser. Nie lass die erzeug-
te Idee wunbearbeitet. Wenn auch sie dir
nicht erfiillbar oder nicht aktuell scheint,
schreibe sie aufmerksam und sorgsam in
dein ,, Buch der Ideen* auf. Das ist das Wich-
tigste, was dein Gehirn im Laufe deines Le-
bens erzeugen wird. Schreibe ins Buch alle
deine Ideen auf. Wenn das Gehirn automa-
tisch zu arbeiten beginnt, werden die Ideen in
unerwarteten Situationen und bei unpassen-
den Umstdnden erscheinen:



mitten in der Nacht, auf der Reise oder
wéhrend der Feier.

Schiebe das Aufschreiben der Idee auf
den nachsten Tag nicht auf, schreibe sie
auf einen Papierfetzen auf und ubertrage
sie spater ins Buch. Das Schlimmste ist,
die Idee zu vergessen. Es gibt eine
ungeschriebene Regel: eine der erzeugten
Ideen kann realisiert werden.. Vielleicht
wirst du sie nicht sofort realisieren, aber
wenn sie im “Buch” aufgeschrieben bleibt,
dann wird sie nicht vergessen. Und es ist
nicht ausgeschlossen, dass nach einer be-
stimmten Zeit du diese Idee mit einer neu-
en Idee verbinden wirst, was ein positives
Ergebnis haben wird, wie es z.B. beim Be-
grunder von ,,McDonalds* war.

Das Buch der Ideen wird dir zum ,langen*
kommerziellen Denken beibringen, sowie
wird lehren die alten Ideen mit den neuen
transformieren. Es wird dir Moglichkeit
geben, dein Wachstum als einer Personlich-
keit und als eines Unternehmers
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einzuschétzen. Mir selbst ist es sehr interes-
sant und nutzlich, die Ideen noch einmal
durchzulesen, die vor 10 Jahren in meinem
Gehirn erschienen sind, um nach Moglich-
keit eine alte Idee mit einer neuen zu verbin-
den.



Regel 75/25.

Es ist zweckdienlich, den reinen Gewinn,
den du bekommen hast, in folgenden Pro-
portionen zu verwenden: 75% — zur An-
haufung des “Betriebskapitals” und zur Anle-
gung in Aktivbestinde, die dir garantier-
tes Einkommen eintragen werden (einer
solcher Aktivbestande sind Wohn-, Busi-
ness- oder Industrieimmobilien, die du ge-
kauft und vermietet hast), 25% — fiir person-
liche Aufwendungen (alles, was fir Lebens-
ausstattung notwendig ist: Wohnung, Essen,
Kleidung, Verkehrsmittel, Erholung). Viele
Geschiftsleute machen Pleite oder
“kommen von der Stelle nicht” gerade des-
wegen, weil sie diese Regel nicht kennen
oder sich an sie nicht anhalten.
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Wenn 25% des Einkommens dir fiir deine
personlichen Aufwendungen nicht ausrei-

chen, denke daran, wie du reinen

Gewinn vermehren kannst,
damit 25% dir ausreichen wiirden.
Das 1st der zweite Bestandteil des Bu-
sinesserfolges.



In friheren Jahrhunderten galten Wissenschaft
und Kunst als die Bestandteile der Mensch-
heitsentwicklung und des Fortschrittes. Heute

gehort dazu zweifellos auch das Bu-

SINess.

Die Wirtschatft, in der die Regierung
Business und Wissenschaft zu verbinden
schafft,wird die fihrende in der Welt sein.
Gesellschaftsmodell (Circulatism), in dem die
Reichen DeWUSSt und freiwillig
einen Teil ihres Einkommens zwischen den
weniger versorgten Bevolkerungsschichten
nach dem Gesetz ,,Wasserkreislauf in der Na-
tur® verteilen, wird das stabilste Entwicklungs-
modell der Staatsgesellschaftsordnung sein,
weil sie immer wieder die anderen
,hnachspeisen” werden und umgekehrt.
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Man muss Business NUR GUT
machen, sonst tiberhaupt nicht ma-
chen.

Business ist der Verbund
des berechnenden und scharfsinnigen

Verstandes ur_ld der unbeschrankten
Phantasie.

Ermutige die Initiative deiner Ar-
beiter,

sei nicht autoritdr in der Ver-
waltung.

Modernisiere dein Business
nach Moglichkeit bestandig.



Wenn du treffend dein Business aus-
wihlst und deine Seele und Fleifl darin

anlegst, findet der Erfolg
dich selbst.

Jedes Business erfordert Vorbereitun-
gen, detaillierte Auskiinfte, Vers-
tandsreife und Lebenser-
fahrungen.
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Das Vermogen, 1M geeigneten
Au genblick eine richtige Ent-

scheidung zu treffen, ist die

Eigenschaft eines erfolgreichen
Businessmans.

Dem Ziel sich ndhern
und es doch nicht er-

reichen... Es wird jemand an-

derer machen. Dieses Verstiandnis ist un-
ertraglich.



Nicht JAHRE und AUSSEHEN,
sondern ARBEIT UND ERGEB-

NIS konnen “dein Alter” im Business bestim-
men. Ein kostenspieliges Auto und Uhr,
ein moderner Anzug, das letzte Modell
des Mobiltelefons... So kann Top-
Manager, Sekretar oder wenn du willst
Fahrer aussehen. Dein “Platz” unter den
Reichen hangt vollig nur von der GroBe
deines AKTIVEN KAPITALS ab.
Zweifle nicht daran, dass die reichen
Menschen einander nach einer Stunde
Gesprach erkennen, unabhingig vom
Aussehen .
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Glaube an deine Krifte. Be-
ginne nicht ohne diesen Glauben. Lie-
ber warte auf den Augenblick, wenn du
glauben wirst .



Es besser zu VERSUCHEN
UND SICH ZU IRREN, als

tiberhaupt nicht zu versuchen.

Aber man muss sich ja geschickt irren: so, um
sein Fortschreiten nicht anzuhalten.

Wenn du heute eine gut bezahlte Arbeit hast,
dann wire es zweckmaBiger, auf dieser Etappe
nach folgendem Schema zu handeln, dass ich
ein , System der parallelen Businessfithrung®
nenne.

Der Sinn dieses Systems besteht darin, dass
du das Business wihlst und es beginnst oder
dass du dich an Business anteilmaBig beteiligst
(du kannst auch zusammen mit anderen
Mitgliedern des ,Klubs des Reichtums*
irgendwelche Firma in eine Aktiengesellschaft
umwandeln), aber das wird nur in der Freizeit,
sozusagen ,parallel* zu deinem Hauptjob
gemacht. Das bedeutet, dass du dich nicht
vollig dem Business widmest, wie gesagt
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blindlings, ohne dass sicher zu sein, dass es
wirklich eintréglich sein wird, sondern du
fangst es vorsichtig an und deine alte Arbeit ist
ein Rickweg. Dadurch verringerst du das
Risiko. Spéter wirst du selbst einschétzen, ob
das ausgewdhlte Business wirklich eintraglich
ist und ob es dir mehr Einkommen eintragen
wird, als deine alte Arbeit. Davon wird deine
Entscheidung abhiangen, ob du dich vollig dem
Business widmest oder ob du es ,parallel”
bleiben lasst.

Meiner Meinung nach ist Business
die einzige Richtung der menschli-
chen Tatigkeit, die keine engprofessi
onellen Kenntnisse erfordert. Man
kann diese Kenntnisse kau-
fen, indem man die Arbeit eines Pro-
fessionals bezahlt.



Gute Ideen sind iiblich nicht so
kompliziert, und sie haben Le-
bensfidhigkeit.

Die Idee soll sich durch den Verstand
durchdrangen.

Eine gute Idee bedarf manchmal HUN-
DERTE Korrekturen.
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Business ist ein Beruf. Esist

unmoglich, professionell zu werden,
ohne dass die Arbeit Spall macht.



Alles, was du um dich herum siehst,
wurde von DEINEN heutigen oder

zukiinftigen Konkurrenten
geschaftt, sei es einfach ein Auto,
Kleidung oder Wohnung....

Ihr tberschneidet euch unsichtbar im Kampf
um Geld des Kunden.

Mehrmals auf der ersten Etappe meines
Business gelang es mit, den Kunden zum Kauf
eines gewinnbringenden Business statt z.B.
eines teuren Autos zu iiberzeugen. So “fithrte”
ich den Kunden vom unsichtbaren
Konkurrenten — Autoverkaufer — “weg”.
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Bevor du dein Geschift beginnst, lerne
deine Konkurrenten kennen, finde die
schwachen Seiten in threm Business.
Dein Business soll nicht besser, sondern
wesentlich besser sein. Finde und biete
etwas Besonderes an, was die anderen
nicht anbieten kénnen. Es hat keinen
Sinn, zu kopieren und nachzumachen.
Es hat Sinn, dein Business

zu verbessern und zu

modernisieren, unabhingig

davon, ob es sich um Ware oder
Dienstleistung handelt.



Schaffe nicht das Business, das um
Uberleben kampfen wird. Man muss

es jeden Tag vorriicken. Beim Schaffen eines neuen Business ist

nicht die Gewinngrofe, sondern die Si-
cherheit der Gewinner-
Leichte Unzufriedenheit ist Wirtschaftung wichtig.

ein Perpetuum mobile des Menschen,
der sich dem Business gewidmet hat.
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Kredit fiir Businessentwicklung muss
man nur dann aufnehmen, wenn dein
Business mindestens 10-20% vom ange-
legten Kapital sicher eintragt.

Kredith6he soll 1/3 dieses
Kapital nicht iibersteigen.
Bezahle Kredit

moglichst frith oder rechtzeitig,
aber auf keinen Fall nach
der festgesetzten Zeit .
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Keine Eile in der Erweiterung deines

Business. AUSGABEN fiir die
Businesserweiterung sollen 1/4 des

zirkulierenden Kapitalteiles
betragen.



Auf- und Abbewegung der Wirtschaft
und konsumtiven Nachfrage ist fiir alle
Lander charakteristisch, mehr oder eniger
im jeweiligen Land. Die richtigen Busi-
nessmen verdienen ihr Geld in beiden

Fillen. Verkaufe beim Auf-
stieg, und kaufe beim
Riickschlag.
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Professionalismus und
menschliche Eigenschaften

deines Personals.
Das ist eines der wichtigsten Kriterien
des Businesserfolges.

Das Business wie eine Maschine besteht aus
zahlreichen Klein- und Grossteilen und
Schrauben. Ein oder einige, die ausfallen,
konnen zur Stérung oder zur Katastrophe
fuhren.

Dein Business wird sich entwickeln, in-
dem dein Personal stimuliert und
geschult wird. Eine freundliche und
fruchtbare Atmosphire im Kollektiv
hangt groBtenteils von dir, von deinem
Vermégen der Verwaltung ab.



Reizbarkeit ist eine Eigenschaft,
die weder du noch dein Personal haben
soll. Dieser Charakterzug ist fiir die
Menschen, die sich ernst mit Business
beschéftigen, nicht charakteristisch.
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Die Werbung spielt eine groBe Rolle in
der Businessentwicklung. Man muss sie
sowie nicht unterschitzen, als auch
nicht tiberschitzen. In der Businesswelt
ist eine Uberzeugung fest, dass in die

Werbung wenigstens 15% Einkom-
mens investiert werden sol-
len.



Das Business ist ein Kampf.

Es war so, es wird immer so
bleiben. Wenn du diesem Kampf
entgechen mochtest, tritt dem Busi-
ness nicht bel.
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Organisierung des Absatzes
deiner Ware oder Dienstleistungen be-

deutet hundertprozentigen EI’fOlg
deines Business.

- Das ist der dritte Bestandteil des Businesserfolges.

Anders gesagt, das sicherste Business ist das
Business, das mit Riicksicht auf einen bes-
timmten Kunden entwickelt worden ist. Dieser
Kunde kann sowie selbst der Staat als auch ein
Handelssubjekt sein.
Stimme zu, dass die Situation, wenn ein
Staatsangestellter oder Top-Manager eines
Grossunternehmens eine der von dir gegriin-
deten Firmen betreut, indem er dieser Firma
den Absatz der Ware oder Dienstleistungen
durch Regierungs- oder Kommerzauftrag for-
dert, gewinnsicher ist. Dabei verletzt dieser
Mensch keine Gesetze, weil nur ihm DIE
BEDINGUNGEN bekannt sind, die deine
Firma erfullen muss, um in der Auss-
chreibung zu gewinnen.



Erlerne Eff1Zz1enz in der Business-

fithrung. Wenn du dieses Kriterium ver-
nachlassigst, kannst du mit deinem
Business Pleite machen oder bestenfalls
Misserfolg haben.
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Erlerne das Verfahren
,Brainstorming”.

Es besteht darin, dass wiahrend der Bearbei-
tung der Idee allein von dir selbst oder zusam-
men mit deinem Partner (Partnern) diese Idee
nicht der Kritik unterworfen, sondern ergénzt,
entwickelt und verbessert wird. Das alles soll
auf ein Ergebnis gerichtet werden, die Idee
“lebensfihig” zu machen. Ziel nicht zu kritis-
ieren und zerstoren, sondern zu verbessern und
entwickeln! Das ist eine Fahigkeit, die du aus-
bilden sollst.



Falls du nicht drinnen bist,
bist du dann drauf3en.

Das betrifft die Frage der Rolle der Beziehun-
gen und Kontakte im Business. Deine Freunde
aus dem “Klub des Reichtums” koénnen in eini-
gen Jahren zu einer unschétzbaren Quelle der
BUSINESS-KONTAKTE in der ganzen Welt
werden.
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Eine gute kommerzielle Idee kann sich
manchmal im Laufe von einigen Jahren
herauskristallisieren, deshalb ist es sehr

wichtig, ins “Buch der Ideen”
absolut alle Ideen

aufzuschreiben,

wenn sie auch momentan unerfiill-
bar scheinen.

- Das ist der vierte Bestandteil des Busi-
nesserfolges.



Jedes Business wird von ~Auf- und
Abbewegung begleitet.

Es hingt vor allem von Wirtschaftsbooms und
Depressionen in der Gesellschaft ab. Sowie davon,
wie sich dein Business entwickelt. Es soll sich
stindig durch die Modernisierung und Erhdhung
der Qualitit der angebotenen Dienstleistungen und
Ware verbessern. Das Business soll in zwei
Aspekten leben: die Ergebnisrechnung einerseits
und die Ausarbeitung der konkreten MaBnahmen
fur die Zukunft andererseits, dic an die
VergroBerung der Verkaufskapazititen und Ver-
mehrung des reinen Gewinns gerichtet sind. Bleib
wiahrend des ,,Aufstiegs® deines Business nicht
stehen, sondern riicke es vor. Entwerfe im Voraus
im Kopf einen Plan der Handlungen fiir den Fall
des “Ruckschlages™, damit er dich nicht tberra-
schen wiirde. Vernachldssige den Begriff
,.Betriebskapital“ nicht. Unabhingig davon, ob
dein Business in Dienstleistungsbranche oder im
Bereich des Handels ist, sind BETRIEBSAPITAL
und AKTIVEN zwei Saulen, auf die du dich im-
mer beim , Riickschlag® stiitzen kannst.
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Fiurchte dich vor keiner

Konkurrenz.

Mehr geféhrlich wire die Unterbrechung in
der Businessentwicklung. Wenn sich dein
Business dynamisch entwickeln wird, wird
sich die Konkurrenz vom Todfeind in einen
antreibenden Faktor verwandeln, der dir beim
Fortschreiten noch helfen wird.



Altere mit VERSTAND

und ANSICHTEN nicht, gehorche
der Entwicklung der Jugendlichen. Das
sind deine zukiinftigen Kunden. Lass
sie nicht unberiicksichtigt.
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Planung.
Sie 1st sehr wichtig im Business.

Bevor du etwas anfingst, entwerfe den Plan
deiner Handlungen. Guter Anfang bedeutet
eine zur Halfte erfiillte Arbeit (Well begun is
half done). Man kann das Business mit
Schachspielen vergleichen: bedenke die Ziige
im Voraus, denke griindlich tiber sie nach, um
dann einen richtigen und sicheren Schlag zu
versetzen. Der denkende Businessman wie ein
Sportler ist zum Erfolg , verurteilt“. Hier er-
wihne ich das Geheimnis der Boxer Gebriider
Klitschko. Einmal haben sie mich angenehm
mit der Aussage iiberrascht, dass sie Schach
spielen, um die Strategie und Methoden
dieses Spiels in den Ring zu iibertragen. Das
hei3t, mein Freund, nicht anders als ins
Schwarze treffen! Ich kenne keinen anderen
Sportler, der so geschickt die korperliche
Kraft mit der Psychologie und Taktik der
Kampffihrung verbinden kénnte. Und ihr



Erfolg liegt auf der Hand. Das sind Sportler
der neuen Generation. In Business kommen
Businessmen der neuen Generation, die die
Erfahrungen der Businessfithrung mit der Psy-
chologie der taktischen Planung fiir die
Erreichung des maximalen Erfolges in ihrem
Business zu verbinden verstehen.

Ware oder Dienstleistung, die du

anzubieten vorhast, soll modern,
und vor allem NUTZLICH sein.
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Es ist nie zu spét, folgende Frage an
sich zu stellen: Gehe 1ch meiner
Arbeit nach?

Es gibt Beispiele der Menschen, die ihr Busi-

ness im Alter von 50 und sogar 60 Jahren
angefangen haben. Sie hatten solch einen
groBBen Erfolg, dass sie nur einziges bedau-
erten — warum sie es nicht frither gemacht ha-
ben?



Vermische dein Business mit

Privatleben Nicht: Familie, Erholung,
Sex... Sobald das Business vollig fiir
dein Privatleben zu arbeiten beginnt,
wird es sich in “Familienladen” ver-

wandeln. Solches Business
wird dich zu keinem Reich-
tum fiithren.
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Das seridse, richtig errichtete Business
iberlebt seinen Griinder.

- Das ist der funfte Bestandteil des Busi-
nesserfolgs.



Du brauchst Zeit fiir Selbstbildung und
schopferische Arbeit, deshalb muss man

Verwaltungsroutine von
deinem Geschéft deinem

Personal tibergeben und fiir sich nur
Kontrollfunktionen und das
R e ¢ ht a u f

Globalentscheidungen 1assen.
Organisiere die
Verwaltung von deinem Business so,

dass er ohne deine direkte
Beteiligung arbeitet.

Fiinf Bestandteile des Businesserfolges:

1. Die wichtigste Aufgabe deines Business be-
steht in Stabileinkommen, dass deine Auf-
wendungen fiir Daseinsvorsorge, ohne
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dass du dich téglich an dieser Erwirtschaftung
beteiligst. Wenn der Mensch daran nicht denkt,
ob er genug Geld fiir morgen hat, wird sein Ge-
danke fir mehr ,,umfangreiche* Entscheidungen
befreit, die mit seiner Lebensausstattung sowie
mit notwendigen Handlungen fir mehrfachen
Erweiterung seines Business verbunden sind.

2. Wenn 25% des Einkommens dir fir deine
personlichen Aufwendungen nicht ausreichen,
denke daran, wie du reinen Gewinn vermehren
kannst, damit 25% dir ausreichen wiirden.

3. Organisierung des Absatzes deiner Ware
oder Dienstleistungen bedeutet hundertprozenti-
gen Erfolg deines Business.

4. Eine gute kommerzielle Idee kann sich
manchmal im Laufe von einigen Jahren
herauskristallisieren, deshalb ist es sehr wichtig,
ins “Buch der Ideen” absolut alle Ideen
aufzuschreiben, wenn sie auch momentan uner-
filllbar scheinen..

5. Das seriose, richtig errichtete Business tiber-
lebt seinen Griinder.



Geld
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GELD ist nur ein INSTRUMENT
auf dem Wege zum Reichtum. Genauso
wie ein Klavier fiir den Klavierspieler,
der nach Weltruhm strebt.

- Das ist der erste Bestandteil des Verhal-
tens der Reichen zum Geld.



Das Geld «iiberstromeny zu
dir aus den Taschen der anderen.

- Das ist der zweite Bestandteil des Ver-
haltens der Reichen zum Geld.

Der Mensch ist ein Lebewesen und ein Teil
der Natur, und wie alles in der Natur lebt er
auf Kosten anderer Lebewesen, die ihn umge-
ben, und groBtenteils auf Kosten anderer
Menschen. So ist die harmonische Welt der
Natur organisiert, und das geht tber unsere
Macht, diese Welt zu verdndern. Aber der
Mensch ist ein vernunftbegabtes Wesen, so
soll er den Reichtum, den er auf Kosten an-
derer Menschen erwirbt, richtig zu verteilen
verstehen. In diesem Falle hat er dann die
Chance, sich in das Buch der Menschheits-
geschichte einzutragen und sich der Antwort
auf die Frage nach Lebenszweck zu nihern.
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Es ist schwierig, Geld zu verdienen, aber
es ist noch schwieriger, €s
aufzubewahren.

- Das ist der dritte Bestandteil des Verhaltens
der Reichen zum Geld.

Deshalb muss man neben der Anhiufung
noch aufbewahren lernen. Fur eine mehr bild-
hafte Vorstellung werde ich hier meine
Kenntnisse mitteilen, die dir bei Aufbewah-
rung des verdienten Kapitals helfen werden.



1. Lerne nicht ausleihen.

Wenn du “Nein” nicht sagen wirst, wird dein
Weg sehr schwer und sehr wahrscheinlich
erfolglos sein.

Der Kampf um dein Geld beginnt, sobald du
es haben wirst. Je mehr Geld du haben wirst,
desto mehr Menschen werden wiinschen, dein
Geld mit dir zu teilen. Fast alle leihen sich aus:
alte und neue Freunde, Verwandten aller
Geschlechts und Generationen. Ich habe einige
Methoden, die mir helfen mit dem Strom
voran schwimmen, ohne dass die Beziehungen
mit den Menschen abzubrechen, die ich sehr
hoch schitze.

Kurze Abschweifung: Wenn du “eng” mit
dem Menschen im Laufe eines Jahres kommu-
nizierst, hast du allen Grund zu behaupten, dann
dass du diesen Menschen e¢in bisschen kennst.
Wenn du mit ihm genauso “eng” im Laufe von
drei Jahren kommunizierst, dann hast du allen
Grund zu behaupten, dass du diesen Menschen
gut kennst. Und erst nach fiinf Jahren der
,engen® Kommunikation kannst du behaupten,
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dass dieser Mensch zu deinem Freund werden
kann. Das wurde in der Praxis erprobt, unab-
hingig davon, ob es ein neuer Bekannter oder
Verwandter ist.

So teilte ich alle Menschen aus meiner Um-
gebung in drei Gruppen auf und machte mir
folgendes zum Prinzip: Dem Menschen, den
ich weniger als ein Jahr lang kenne, sage ich
ohne weiteres: , Leider habe ich keine Moglich-
keit dir auszuleihen®, weil ich keine Angst
habe, diesen Menschen zu verlieren. Glaube
mir, es wird solche Menschen eine Menge ge-
ben. Das sind ,Blutegel“, die sich sofort
verschwinden, sobald sie dein Geld bekommen
oder nicht bekommen. Das Ergebnis ist gleich,
nur das Geld ist aufbewahrt. Den Menschen,
den ich von einem bis drei Jahre lang kenne,
werde ich anhoren und versuchen, zu verste-
hen, wozu er mein Geld braucht. Wenn er mir
tiberzeugt, gebe ich ihm nicht soviel Geld, wie
er bittet, sondern nur das, was ich zu verlieren
bereit bin, falls er sich aus meinem Leben
“verschwindet”. Auf solche Weise werden



die Menschen aus meiner Umgebung filtriert.
Dem Menschen, den ich funf Jahre lang kenne
und den ich meinen Freund nennen kann,
brauche ich nicht auszuleihen. Er bittet auch
darum nicht, weil er nach fiinf Jahren Bekan-
ntschaft meine Prinzipien teilen gelernt hat.
Sonst wird er kein Freund mehr sein. Noch
besser wire es, sich die Freunde auszuwéhlen,
die deine Ansichten teilen, damit es tiberhaupt
zur Frage des Geldausleihens nicht kdme. Ich
hoffe dir mittels dieses Buches zu helfen, sol-
che Freunde zu finden.

2. Halte dich an die Regel 75/25.

3. In allen Businessschichten lassen sich nicht
professionelle und hochprofessionelle Gauner
sehen. Und es ist duBerst wichtig, ihre Tricks
zu wissen. Du wirst ihnen auf deinem Wege
zum Reichtum immer wieder begegnen. Und
davon, wie du dich in ihren Trick auskennst,
wird die Unversehrtheit deines Kapitals abhén-
gen. Bevor du Geld anlegst, erlerne die
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Struktur der Frage, in die du dein Geld
anzulegen vorhast.

4. 1In der Kapitalanlage und
Globalentscheidung befolge die Regel von 3
Tagen: schiebe die Entscheidung, die dir
heute richtig scheint, auf morgen auf und
tiberlege sie stindig. Wenn sie auch morgen
richtig scheinen wird, schiebe sie dann auf
tibermorgen auf.Und erst am dritten Tag kann
die Entscheidung, die sozusagen geistig getes-
tet worden ist, unfehlbar werden.

5. Zahle nie das Geld, das du noch nicht
verdient hast, zu deinem Ausgabenteil.
Auch wenn du gar kein Zweifel hast, dass du
es bekommen wirst.

6. Lege dein Geld nur darin an, was dir
Gewinn bringen wird.

Vergiss nicht die Regel: GELD - WARE -
GELD. Kaufe nicht nur das, wovon du
profitieren kannst, sondern auch das, was bei
Notwendigkeit mit Gewinn verkauft werden



kann. Anders gesagt, kaufe zum Preis, der
niedriger als Marktpreis ist. Teuer kaufen ist
eine tadelnswerte Handlung. Billiger als die
anderen zu kaufen ist eine richtige
Geschicklichkeit.

7. Warte mit der Demonstration

deines Besitzes.

Diesen Fehler begehen die meisten
Menschen. Sie brennen darauf, die Ergebnisse
threr Arbeit zu zeigen. Sie entfalten einen so
genannten Wettbewerb im Kauf von Villen,
Autos, Schmucksachen und anderen passiven
Kennzeichen ihres Besitzes. Ich nehme mir die
Freiheit zu behaupten, dass niemand in der
Welt der Reichen einen groBBen Wert darauf
legt, weil sich jeder Reiche zweifellos dasselbe
und noch besseres lohnen kann. In der Welt
der Reichen spricht man iiber Wettbewerb (im
guten Sinne dieses Wortes) im erfolgreichen
Kauf des AKTIVBESTANDES oder im
erfolgreichen Geschéftsschluss.
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8. Aktives Kapital ist das einzige
Kennzeichen deines Besitzes. Unter
dem aktiven Kapital werden Umlaufmittel
und Investitionsmittel verstanden, die auf
Erhalt des stabilen Gewinns gerichtet sind. In
der bestiandigen, zivilisierten Finanzwelt gibt
es eine ungeschriebene Grenze, eine so
genannte  Eintrittskarte® in die Welt der
Reichen. Diese  Eintrittskarte” kostet eine
Million des aktiven Kapitals. Das bedeutet
nicht, dass alle anderen, die unter dieser
Grenze sind, die Armen sind. Das sind
wohlhabende Menschen, die die ,Tur” zur
Welt der Reichen noch nicht gedffnet haben.

Statistik ist hart. Sie zeigt, dass bet weitem
nicht allen es gelingt, durch diese ,Tur"
durchzugehen.

Im Business wie in der Armee gibt es eine
Rangeinteilung.

Es ist bemerkenswert, dass wenn man das
Niveau einer Million Dollar erreicht, fihlt
man sich wie ein Schiiler der ersten Klasse,
aber schon unter den mehrfachen Millionéren.



9. Lege einen groflen Wert auf die
Geschwindigkeit des Kapital-
verkehrs.

Es ist besser, weniger aber haufig als mehr
aber seltener. Stimme zu, es sei besser, 3% im
Monat, als 25% im Jahr zu verdienen.

10. Sei vorsichtig mit Kredits.

Kredit fur die Businessentwicklung muss man
nur dann aufnehmen, wenn dein Business
mindestens 10-20% vom angelegten Kapital
sicher eintrdgt. Kredithohe soll 1/3 dieses
Kapital nicht Gbersteigen.
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Die wichtigste Aufgabe ist
die innere Angst vor Geld-

verlust zu
tiberwiltigen.



Gegen Umstanden KAMPFEN, sie

besie gEN oder besiegt werden.
Das ist ein SPORT,
der Reichtum und Erfolg heif3t.

Geld 1st nur ein SpOI’tgGI’ﬁt in die-
sem Sport.
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Die Arbeit eines “Kassierers”, der frem-
des Geld zahlt, auch wenn sie
gut bezahlt wird, gibt keine

personliche Freiheit,
sondern umgekehrt.



Das Geld wihlt

Schiebe ohne Zweifel auf morgen

wiirdige Menschen aus. das auf, was deinem Kapital keinen Scha-
Es wird diejenigen zerstoren, die den zufiigen wird
wegen Geld ihre und nie umgekehrt.

Menschenwiirde verlieren.
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Jede Art der Werbung ist auf die
“Masse” gerechnet und auf Handelsver-
starkung und dementsprechend
Gewinnsvergroferung gerichtet... Wenn
dank der Werbung Mittel aus deiner
Tasche in die Tasche des anderen tiber-

stromen, bedeutet es einen Ge-
winn fiir thn und einen Ver-
lust fuir dich.

76

Drei Bestandteile des Verhaltens der
Reichen zum Geld:

1. Geld ist nur ein Instrument auf dem Wege
zum Reichtum. Genauso wie ein Klavier fiir
den Klavierspieler, der nach Weltruhm strebt.

2. Das Geld «tberstromen»

zu dir aus den Taschen der anderen.

3. Es ist schwierig, Geld zu verdienen, aber es
ist noch schwieriger, es aufzubewahren.



Selbstbildung

77

In der Zukunft wird der
Businessman,
der in seinem Leben ein halbes

Buch gelesen hat, Seltenheitswert
haben.



Wenn du aus den Biichern und anderen
Wissensquellen LERNEN WIRST,
wobei du ermittelte Information ana-
lysieren und festhalten wirst, wirst du
DICH vor unlésbaren Problemen
SCHUTZEN, auf die die Ungebildeten
stoBBen und nicht wissen, was weiter zu
tun 1st. Fiir sie 1st dieses Anhalten
groBtenteils die Endstelle. Du wirst
doch fortschreiten und unbesiegbar
werden.

Lies, verwende, ERREICHE!
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Richtig ausgenutzte Zeit, standige Aktivi-
tat des Verstandes, korperliche und
geistige Krifte sind

Bestandteile des Erfolges
und Reichtums.



Verliere keine Zeit fiir das,
was dir unbedeutend scheint.

79

Die Welt soll “auf der Hand

lie gen” unabhingig davon, wo du
lebst. In der Zeit der Hochtechnologie
und Information ist es realisierbar.

In der modernen Welt muss man

standigen Zugang zu Internet

haben und tiber Kenntnisse wenigstens
auf dem User-Niveau verfiigen.



Bildung bedeutet in diesem Falle

vielseitiges Wissen. Es soll nicht un-
bedingt tief sein. Man kann die Arbeit
des Professionals bezahlen, doch man

muss wissen “‘was genau’ du bezahlst.

- Das ist der erste Bestandteil einer richti-
gen Selbstbildung.

30

Die Eltern und iltere Verwandte sind so-
zusagen Begrenzer deiner Entwicklung.
Sehr oft wollen sie, dass ihre Kinder ih-
nen dhnlich wiren. Respektiere ihre
Meinung, SAUGE ihre Erfahrungen
AUF, ANALYSIERE diese Erfah-

rungen mit Projektion auf deine Zeit,
aber lasse deine Gedanken

nicht unberiicksichtigt.

- Das ist der zweite Bestandteil einer richti-
gen Selbstbildung.



Der Lehrer kann dich nur das lehren,

was er selbst weil3, dabei geht er von
seinen Errungenschaften im Leben aus.
So scheu dich nicht, ihn zu fragen,

was er personlich im Leben
erreicht hat, um deine Zeit nicht

zu vergeuden und Geld nicht umsonst
auszugeben.
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Selb Stblldung zusammen mit

erworbenen Kenntnissen legen den

Grundstein zu deinen zukiinftigen
Ideen und zu ihrer Realisierung. Wir
leben in der Epoche der Information.
Zum ersten Mal in der Geschichte der
Menschheit ist die INFORMATION auf
der Hohe der KENNTNISSE. Zum
ersten Mal in der Geschichte der
Menschheit sind die Kenntnisse so

ZUGANGLICH fiir alle Schichten.



Vernachldssige die

Kenntnisse in Business und
in Fragen des Personlichkeitswerdens

nicht.

Lerne von denen, die bestimmte Erfolge
erreicht haben. Lies ihre Biicher, werte ihre
Erfahrungen aus. Aber verliere deine Zeit
fur die , Lehrer” nicht, die durch das Lehren
versuchen, Geld fiir , Brotscheibe™ zu verdi-
enen. Bestenfalls werden sie dich lehren
dein Geld fur diese , Brotscheibe“ verdie-
nen.
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Businesstheorie ohne Praxis oder
praktisches Business ohne

theoretische Kenntnisse sind autonom
funktionierende TEILE

des abgebauten
Mechanismus. Es ist ausrei-
chend, sie

zusammenzubauen,

und dieser Mechanismus wird zum
leistungsstarksten Motor.



Alle Reichen, die ihren Erfolg
mit EIGENEN Kriften

erreicht haben, sind einig, dass

man auf keinen Fall KENNTNISSE
vernachldssigen und die

Selbstbildung aufhéren muss.
Der Businessman soll mehr wissen,

als ein Ingenieur, Jurist oder Buchhalter.

33

Das Buch oder eine andere Quelle

der Information ist ein TeStament
an die neue Generation, Ratschlige
der erfahrenen Menschen

an die Anfanger. Wenn du durch Erfah-
rungen deiner Vorginger lernen wirst,

wirst du Immer allen
deinen Altersgenossen voran
sein.

- Das ist der dritte Bestandteil einer richti-
gen Selbstbildung.



Ein guter Rat, der dir mittels eines
Buches erteilt worden ist, kann radikal

den Gang deines Lebens
verandern. Das wichtigste ist zu
wissen, WAS zu lesen und WIE zu

verstehen. Wenn du meinst, dass einige
Gedanken 1m Buch dir nicht klar sind,

lies dieses Buch noch einmal.
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Drei Bestandteile einer richtigen
Selbstbildung:

1.Bildung bedeutet in diesem Falle viel-
seitiges Wissen. Es soll nicht unbedingt tief
sein. Man kann die Arbeit des Professionals
bezahlen, doch man muss wissen “was genau”
du bezahlst.

2. Die Eltern und éltere Verwandte sind so-
zusagen Begrenzer deiner Entwicklung. Sehr
oft wollen sie, dass ihre Kinder ihnen dhnlich
wiren. Respektiere ithre Meinung, Sauge ihre
Erfahrungen auf, analysiere diese Erfahrun-
gen mit Projektion auf deine Zeit, aber lasse
deine Gedanken nicht unberiicksichtigt.

3. Das Buch oder eine andere Quelle der In-
formation ist ein Testament an die neue Gen-
eration, Ratschlage der erfahrenen Menschen
an die Anfanger. Wenn du durch Erfahrungen
deiner Vorginger lernen wirst, wirst du im-
mer allen deinen Altersgenossen voran sein.



Alle, die voller Zuversicht eine
Karriere, Erfolg und Reichtum
anstreben, sind Personlichkeiten mit
vielseitigem Charakter.

Urteile iiber sie nicht

Freunde, nach deinem ersten Eindruck oder
Mitarb CitCI' duBeren Merkmalen.
und Geschiftspartner

Bei der Bekanntschaft ERZAHLE
tiber dich NICHT MEHR, als du von
deinem Gesprichspartner HORST.

85



Wenn du mit dem Menschen im Laufe
eines Jahres kommunizierst, hast du al-
len Grund zu behaupten, dann dass du
diesen Menschen ein bisschen kennst.
Nach drei Jahren hast du allen Grund zu
behaupten, dass du diesen Menschen

ziemlich gut kennst. Und erst
nach fiinf Jahren eurer
Bekanntschaft kannst du
behaupten, dass du diesen
Menschen gut kennst.

- Das ist der erste Bestandteil der Auswahl
des Bekanntenkreises.
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Verliere deine Zeit nicht fiir
die Schwachen.

Solange du jung, kréftig und energisch bist,
strebe nach Erfolg. Stehe nicht bleiben und
lockere dich nicht auf.



Scheu dich nicht, dich in der
Gesellschaft auszuzeichnen. Es ist

fiir die Flihrer innewohnend.
Scheu dich nicht, deine Ge-

danken laut zu dul3ern.
Sie werden dir helfen, einen Le-
benspartner, Geschaftspartner und
Freund auszuwihlen.
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Die Reichen unter den Armen

sehen sehr SELLTSAM aus.

na und umgekehrt auch.



Das Nervensystem, das durch das Geld
auf Festigkeit nicht tberpriift

worden ist, kann versagen. Der
hochstgeschatzte Verwandte oder

der beste Freund kann auf einmal

zum Feind oder Dieb werden, wenn du

ihm elne Summe zur Verfiigung
geben wirst, die seine
Festigkeitsgrenze
iberschreitet.

- Das ist der zweite Bestandteil der Auswahl

des Bekanntenkreises.

Wenn du von deinem Freund verraten
wurdest, dann sei statt Rache thm gegeniiber
gleichgiiltig und streiche ihn aus deinem

Leben aus.

38

Man muss die Rolle der Kontakte
1m Business nicht unterschitzen.

Deshalb kann dir jede heutige Bekan-

ntschaft mit
Gleichgesinnten in der Zukunft

Millionen eintragen.

- Das ist der dritte Bestandteil der Auswahl
des Bekanntenkreises.



Die Freundschaft zwischen den Men-
schen, die wenigstens das gleiche
Ziel im Leben nicht haben, kann

eine Freundschaft nicht genannt
werden.

39

Wenn deine Idee durch negative
Reaktion deiner Freunde zerstort wird,
bedeutet es nicht, dass sie keine

Zukunft hat. Es ist nicht ausgeschlossen,

dass deine Zukunft diese
Freunde nicht hat.



Ausspriiche der Reichen

sind der kiirzeste Weg der Erkenntnis
thres Lebens. Wenn du einem Menschen
begegnest, der schon an der Spitze

deines Erfolges ist, lass 1hn nicht

aus den Augen. Nutze seine Erfah-
rungen und Kenntnisse aus,

lege sie auf deine Erfahrungen und
Kenntnisse auf. So wird dein Weg

zum Ziel leichter und kiirzer.
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Fiirchte dich nicht, deinen Weg neben
den Menschen zu gehen, die

GLEICH WIE DU oder
STARKER ALS DU sind, wenn

sie auch irgendwann zu deinen
Konkurrenten werden. Auf jeden Fall
ist es interessanter, als neben den
Schwachen und Dummkopfen zu ge-
hen.



Der Mensch, der nach Reichtum strebst,
soll wie ein Politiker S€in “Team”

bilden, ein Team der Gleichgesinnten
und Mithelfer.

Es ist fur den Aufstieg notwendig. Deshalb
ist die richtige Auswahl deines Bekanntenk-
reises eine Voraussetzung fir die Ziel-
erreichung.
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Dein Wachstumstempo, wenn du es
nehmen wirst, kann so hoch sein, dass

in 5-10 Jahren eine ungeheure

Schlucht zwischen dir und deinen
Freunden erscheinen wird. Du kannst an
thren Rand geraten, aber du wirst dort
sehr wahrscheinlich nichts Interessantes
fir dich finden. Sie werden doch an
deinen Rand vielleicht nie gelangen.



Drei Bestandteile der Auswahl des

Bekanntenkreises:

1. Wenn du mit dem Menschen im Laufe eines
Jahres kommunizierst, hast du allen Grund zu
behaupten, dann dass du diesen Menschen ein
bisschen kennst. Nach drei Jahren hast du
allen Grund zu behaupten, dass du diesen
Menschen ziemlich gut kennst. Und erst nach
fiinf Jahren eurer Bekanntschaft kannst du
behaupten, dass du diesen Menschen gut
kennst.

2. Das Nervensystem, das durch das Geld auf
Festigkeit nicht uberpraft worden ist, kann
versagen. Der hochstgeschiatzte Verwandte
oder der beste Freund kann auf einmal zum
Feind oder Dieb werden, wenn du ihm eine
Summe zur Verfligung geben wirst, die seine
Festigkeitsgrenze iiberschreitet.

3. Man muss die Rolle der Kontakte im
Business nicht unterschitzen. Deshalb kann
dir jede heutige Bekanntschaft mit
Gleichgesinnten in der Zukunft Millionen
eintragen.
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Erholung,
Gesundheit
und Sex




Lerne mit Herz lieben, ohne den Kopf
zu VERLIEREN. Der kluge und
dementsprechend reiche Mensch ist
immer sexuell, besonders mit den
Jahren, unabhingig davon ob es ein
Mann oder eine Frau ist.
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Eine schone Frau ist eines klugen Man-
nes wert. Der Mensch, der tatsichlich

klug ist, ist IMMER reich.



Trunksucht und Fresssucht fithren zu
Gesundheitsproblemen. Die Behandlung

ist WESENTLICH teurer, als eine
Prophylaxe. Gib dir Miihe, immer

in guter Form zu bleiben.

Der moderne Lebensstil verpflichtet
dazu.

Der Reichtum ist nichts ohne Gesundheit.
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Die Liebe lenkt nicht ab. Sie bildet ein
Fundament fiir eine wirklich niitzliche
Zeit, sowie gibt auBerordentlich viel En-
ergie, die dich zu einem “Ruck® vorwirts
anregt. Aber man muss unbedingt die
Verstandkraft mit der Uppigkeit seines
Zustandes der Verliebtheit zu VER-
BINDEN verstehen, indem man sie in

die Richtung des kommerziel-
len und philosophischen Ge-
dankens richtet.

- Das ist ein ”Geschicklichkeitsflug” und

der erste Bestandteil der Lebensweise der
Reichen.



“Der Kopf” kann iiber eine
unbegrenzte Anzahl der Kor-

PEr verfiigen. Sie drehen sich im Kreise
um 1hn, bieten sich in aller Pracht und
freuen sich wahnsinnig, falls der ,,Kopf*
seine Aufmerksamkeit auf einen der Kor-
per lenkt, weil dem Korper manchmal das
ganze Leben nicht ausreicht, um sich dem
,.Kopf* zu nahern.

Der Mensch ist sexuellabhédngig. Die innere
Offenheit in dieser Frage ist meiner Meinung
nach sehr wichtig. Die Harmonie des Allge-
meinzustandes schleilt auch eine sexuelle
Befriedigung ein. Man muss sie empfinden.

Der Sex soll besser sein, als du es dir
vorstellst.
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| Sexuelle Energie.

Man muss Sex nicht vernachlédssigen, sowie
ihn nicht zuviel haben. Vom Tisch muss man
ein bisschen hungrig aufstehen. Dasgleiche
gilt im Sex: Eine leichte “sexuelle Unterer-
nahrung” wird dich lehren am Wellengipfel zu
schwimmen. Die Geschwindigkeit und die
Kraft dieser Welle haben keine Grenzen.
Diese Welle zu ziigeln ist sehr schwierig, aber
wenn es dir doch gelingt, dann wird sie dich
mit so einer hohen Geschwindigkeit und Kraft
vorwarts fithren, die nicht ihresgleichen ha-
ben.

- Das ist der zweite Bestandteil der Leben-
sweise der Reichen.



Verliere keine Zeit fiir Reisen wie
“alles eingeschlossen - Erholung am

Schwimmbadsrand®.
Ergreife jede Moglichkeit, andere Volker,
Kultur, Lebensweise, Mentalitét,
Geschiftsbedingungen und Verfahren kennen
zu lernen. Reise nach Moglichkeit in der
ganzen Welt herum, beschranke dich mit den
“modischen” Inseln und Kurorte nicht, wo
man auf dich schon vom Anfang an als auf
einen Geldsack schaut und wo die Zeit mit
MuBiggang totgeschlagen wird. , Mit einem
Rucksack hinter sich” zu unbekannten
Volkern, in die Analyse der zukiinftigen
Einflusssphédre. Das ist eine unschéitzbare
Information, die fir einen modernen reichen
Menschen notwendig ist. Glaubst du, das
seien schone Redensarten? Nein. Die
Reichen schitzen die GroBe des Erdkugels
auf gleichem Niveau wie die einer Stadt ein.

- Das ist der dritte Bestandteil der

Lebensweise der Reichen.
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Malhalten, sei es im Essen,
Alkohol, Sex oder Luxusdrang, ist der
Schliissel von der Tir fiir Austritt aus
Luxus.



Drei Bestandteile der Lebensweise
der Reichen:

1. Die Liebe lenkt nicht ab. Sie bildet ein
Fundament fiir eine wirklich nutzliche Zeit,
sowie gibt auflerordentlich viel Energie, die
dich zu einem “Ruck® vorwirts anregt. Aber
man muss unbedingt die Verstandkraft mit der
Uppigkeit seines Zustandes der Verliebtheit zu
verbinden verstehen, indem man sie in die
Richtung des kommerziellen und
philosophischen Gedankens richtet.

2. Man muss Sex nicht vernachladssigen, sowie
ihn nicht zuviel haben. Vom Tisch muss man
ein bisschen hungrig aufstehen. Dasgleiche

gilt im Sex: FEine Ileichte “sexuelle
Untererndhrung” wird dich lehren am
Wellengipfel zu schwimmen. Die

Geschwindigkeit und die Kraft dieser Welle
haben keine Grenzen. Diese Welle zu zigeln
ist sehr schwierig, aber wenn es dir doch
gelingt, dann wird sie dich mit so einer hohen
Geschwindigkeit und
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Kraft vorwirts fihren, die nicht ihresgleichen
haben.

3. Ergreife jede Moglichkeit, andere Volker,
Kultur, Lebensweise, Mentalitit,
Geschiftsbedingungen und Verfahren kennen
zu lernen.



REICHTUMSFORMEL
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Entbehrungen, riesige Kraftaufwande und
Drang, das Ziel zu erreichen. Das ist eine
kurze Beschreibung des Weges, den du ausge-
wihlt hast.

Ich kann sicher sagen, dass Geduld, Verstand
und Hartnickigkeit, die dich beim Lesen zu
dieser Seite gefiihrt haben, dich auch zum
Reichtum fiihren werden. Die Formel, die ich
aufgrund meiner eigenen Lebenserfahrungen
geschaffen habe, wird dir an deinem Weg
helfen. Ich bedanke mich fiir dein Interesse,
das du fur meine Gedanken, Erfahrungen und
Kenntnisse gezeigt hast.



DIE ERSTE ETAPPE

Bevor du sie anfangst, vergiss nicht, die Dauer der ER-
STEN ETAPPE festzulegen und den Plan zusammenzus-
tellen (ich wiirde 5— 10 Jahre empfehlen). Griinde das
Business und versorge dich mit einer hochbezahlten Ar-
beit. Rolle dich zusammen wie ein Igel, minimisiere
grobtmoglich deinen Ausgabenteil und vergrobere ge-
miéchlich, aber sicher deinen Einnahmenteil. Halte dich
an Regel 75/25.

Lege das ganze Kapital in dic AKTIVE an, die stabil
eintragen. AKTIVE muss man nur zum giinstigen Preis
kaufen. Eines der populirsten unter den reichen Men-
schen Aktive ist gekaufte und verpachtete Immobilien,
sowiec Wohnung als auch kommerzielle und industrielle
Immobilien. Wihle die Lander und Stidte aus, die fiir
Investitionen meistens profitabel sind.

Sobald die AKTIVE stabil eintragen werden,
iibernechme Kontrollfunktionen, ziche dich von der Ver-
waltungsroutine zuriick, indem du diese Funktion
deinem Akkreditierten tibergibst, und denke tiber deine
Moglichkeiten im Business nach. Wenn du Krifte
spiiren wirst, dann bereite dich in dieser Etappe zum
Ruck vor: zur mehrfachen Erweiterung deines Business
oder zur parallelen Griindung eines neuen Business fiir
dic VergroBerung deines Kapitals bis zum Reich-
tumsniveau, das du dich selbst festlegen wirst.
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DIE ZWEITE ETAPPE

Du bist schon ¢in ziemlich wohlhabender Mensch. Du
hast AKTIVE, die stabil eintragen und dich mit
Daseinsvorsorge versorgen: Selbstbildung, Wohnung,
Essen, Kleidung, Erholung...

Das ist die ungefihrlichste Etappe in deinem Leben und
Business. Gerade in dieser Etappe wire es zweckmabig,
einen Durchbruch zu machen. Riicke bestindig dein
altes oder neues Business zur Grenze des gewiinschten
Reichtums vor, aber berithre AUF KEINEN FALL die
Aktive, die du in der ERSTEN ETAPPE gekauft hast.

Dann wirst du dich vor keinen Misserfolgen fiirchten,
sowie unendlich lang versuchen, bis du Erfolg hast. Im
Falle des Misserfolges wirst du ein wohlhabender
Mensch bleiben, was auch ein lobenswertes
Lebensergebnis ist.




DIE DRITTE ETAPPE

Du bist an der Spitze.
Begniige dich mit Leben, geniefe alles, was es dir gibt.

Meiner Meinung nach ist es eine treffende Zeit, um
einen Baum zu pflanzen

und ein Kind zur Welt zu bringen. Erinnere dich und
bedanke dich bei allen, die dir gewissermafBien geholfen
haben, an diese Spitze zu gelangen. Vielleicht werde
auch ich in dieser Liste stehen— dein treuer Freund.
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