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OD AUTORA

Casy ,.zbohatliki* jsou uz pry¢....

Teritorium, kde prakticky neexistoval zadny
tth a kde se najednou objevila moznost
podnikéni a vice mén€ volného obratu kapitélu,
se nemohlo obejit bez téchto postav. Praveé tyto
postavy provedly prvni snahromadéni a
prerozdéleni kapitalu, a ten pak nelitostné
utracely k uspokojeni svych vSednich zivotnich
potieb, ve vé&tSiné piipadi  sméSné a bez
rozumu.

Samoziejme, ze to nemohlo pokraovat do
nekoneCna, protoze se to nijak nepodobalo
chovani doopravdy bohatych na tomhle svéte.
Principy a pfistup k podnikani a bohatstvi se
prili§ lisily od schémat vzniklych v prib&hu
n€kolika staleti.

Tito 1lidé jsou svym zpusobem  milacci
Stéstény; zadinali na obrovském poli  bez
konkurence a tvrdych pravidel a sklidili prvni

smetanu.

Ti z nich, ktefi se dokazali transformovat,
pokracuji ve svém vyvoji, a neradi vzpominaji
na chyby minulosti a promarnéné moznosti.
Tito lidé zaslouzi uznani, neméli se kde a u
koho ucit, ale jsou uz minulosti. Tato kniha je o
pritomnosti a hlavn€ o budoucnosti.

Casy ,,zbohatlikd“ jsou uz pry<....

Kdo je nahradi? Kdo bude tvofit elitu
bohatych?

Na tuhle otazku mizu odpovédét bez obav a
jednozna¢né: budete to vy. Uz jen to, Ze t&
zaujalo téma této knihy a vzal jsi ji do svych
rukou, vypovida o tvoji snaze vybudovat si svij
zivot jinak nez vétSina lidi, kteti t& obklopuyji.

Jsem si jisty, ze u poslednich stranek této
knithy pochopi§, ze jsi prosel dlouhou
cestou-cestou 10 — 20 let.
Budes se divat na mnohé véci z jiného zorného
uhlu. Zopakuji  jiného, nepodobajiciho se



tradi¢nimu Uhlu pohledu na vSe, co se d¢je
okolo tebe“. Bohati se odlisuji od vSech
ostatnich prave touto vlastnosti. A tato vlastnost
je vlastnosti zrozenou jejich myslenim.

Prakticky vSichni bohati, ktefi se né&akym
zpusobem rozdélili o své zkuSenosti , jak oni
dosahli svého vysledku, se shodli v tom, ze ,,
myslenim se musi§ stat bohatym diiv, nez se
stane§ skutecné bohatym®.

Tvoje mysleni musi odpovidat urovni tvého
bohatstvi dfiv nez této urovné fakticky
dosahnes. To nejvic chybi prvnim zbohatlikim

Mysleni bohatych — to je osnova, u které je
nutné zacit. Bez ni neni mozné dosidhnout
jakéhokoliv podstatného vysledku.

Neobavam se tvrdit, ze to je nejhlavnéjsi
aspekt na cesté k bohatstvi. Tato kniha je
knihou nemaici konce konce.

Jeji prvofadou ulohou je nejen pojednat
kratce o filosofii a vzorci bohatstvi, ale 1 spojit
vas vSechny, kdo touzi docilit ve svém zivoté
Uspéchd.

Jit za svym cilem se sob€ rovnymi je znacné

jednodussi, pohodIn€jsi a komfortngjsi, nez jit
sam nebo s témi, ktefi na dosazeni stejného cile
nemaji sily. Stejn€ silni a tob€ rovni ti budou
pridavat energii a rachlost pfi tvém postupu,
zatim co slabi t€ budou brzdit a rusit..

Ti, ktefi budou moci na urovni tvého chapani
Cist tuto knihu, jsou hodni pozornosti a
kamaradstvi. jsou to lidé ktefi by se mohli stat
jakousi oporou v tvém zivoté a podnikani. Ale
jak je najit uprostifed davu , jak pochopit, ze to
jsou prave ti, ktefi sdili tvoje myslenky a plany?
Tato kniha je vasim spojujicim bodem - jakymsi
lakmusovym papirkem, ktery wukaze
stejnorodost vasich nazort. Rozum, cil Zivota,
uspech, bohatstvi, postaveni ve spole¢nosti —
jsou to témata ktera t& zajimaji? V této knize
jsou odpovédi na vSechny otdzky. Po piecteni
knihy ma§ moznost stat se Clenem klubu
,Zdroje tvého uspechu“. Adresu stranek klubu
najde$ na internetu na: www.richesbook.com

Zde potkas stejné smyslejici lidi predstavujici



ohromnou vzestupujici silu a véf mi, ze této
sile se nic nevyrovna. Seznamujte se, zalinejte
pratelské a tieba 1 obchodni vztahy. Po uplynuti
urCité¢ doby zjisti§, Ze tyto kontakty jsou
neocenitelné.

ZacCateCnici budou rozSifovat fady klubu
kazdym dnem i rokem.

Starsi jim budou predavat svoje zkuSenosti.

Tito zaCateCnici konec konci budou mit na
koho se obratit o radu.

Proto této knize fikam , kniha nemajici konce*

Kniha je napsdna v dostatecné zhusténé
form€. Pouze nejdulezitéjsi aspekty jsou
popsany podrobné&jsim zpusobem. Da se fict, ze
tato kniha je test schopnosti pojimani informaci.

Fixace uziteCnych informaci — to je uméni, které
je nutné rozvijet v sob& samém.

Analyza ziskané informace — to je vysledek
fixace a spravného vykladu této informace.

Vyuziti uziteCné a zanalyzované informace
bezprostiedné v zivoté - je cesta k uUspéchu a
bohatstvi.

Pokud absolutné chapes smysl napsaného, smele
¢ti tuto knihu.



Mysleni bohatych

Uz pouze to, ze té& piitahuje cCteni
podobnych knih, vypovida o tvych
SCHOPNOSTECH vnimani takového
druhu informace a o velké TOUZE stat
se bohatym.

Myslenim se bohatym STAN DRIV
nez se stane$ skutecné BOHATYM.



Cim déle povazujeme mySlenku za
SVOU, tim vic JI PODRIZUJEME
SOBE.

Myslenka nebo silnd touha se stanou
realitou, pokud s nimi bude§ neunavné
pracovat. Vét§ina lidi neni pfipravena
pokraovat v zapoCatém dile po prvnim
neuspeéchu. Da se uvést mnoho pfipadi, kdy
Clovék zanechal zapocaté dilo v poloviné
cesty, a ten, kdo tohle dilo podchytil a
dokonéil, se stal bohatym a uspéSnym,
k udivu a roz€arovani jeho predchidce. Diive
nez dojde§ k uspéchu, bud piipraven projit
neuspéchem a chybami. Téch se nesmi§ bat,
na nich se musi§ ucit, je vSak nezbytné je
analyzovat, hledat pfi€iny a nachézet feseni.
Ve zaCina z touhy a napada a presvédCeni o
tom, Ze jsi pfipraven je realizovat. Jakmile si
uveédomuje$, ze pochybujes o kone¢ném
vysledku realizace Tvého napadu — urcujes
tim 1 jeho osud.

Mysl, nasmérovand k uspéchu, t€¢ k nému
dovede.

Mysl, nasmérovana k porazce, T€ dovede
k porazce. V tom se skryva tajemstvi Mysleni
bohatych a uspé$nych! Timto se oni kardinalné
1181 od vSech ostatnich!

Prosttedi vychovy zanechava podstatny otisk
na formovani MySleni. A ve vétSiné ptipadu je
toto mysleni porazenecké! Jakmile dokazes
svoje mysleni pfeménit na mysleni vitéze,
Uspéch piijde za tebou sam.Tvij udiv nebude
znat hranic. BudeS se sam sebe tazat: , ProC se
to nestalo diiv?“ Odpovéd je v Mysleni!
Neexistuje slovo ,, To Nejde™! Lidska mysl
nema hranic. VSechno, co se jesté vCera zdalo
byt milionim nemozné , je dnes obycejna
realitalPodive] se, co se stalo s telegrafem.
Pokud by pred 20ti lety kdokoliv tekl , ze
telegraf bude setfen z povrchu Zem¢,
zapomenut jako nikomu nepotfebnd stara
vecicka, tak by toho Cloveéka nikdo nebral
vazné. A to je jesté jemne feCeno.



Pro realizaci tvé touhy stat se bohatym je
zapotfebi v prvni fadé naucit se myslet
myslenkovymi pochody bohatych. A v tom
neni nic nemozného. Absolutné¢ nezalezi na
tom, kolik mas dnes penéz a na jakém
socialnim stupni se nachazi§. Pokud rozumi$§
smyslu, popsaném v této knize, jsi na spravné
cest€, a dulezitou Cast této cesty bude§ mit za
sebou po jejim predteni. Aspirace k Usp&chu —
to je ta hnaci sila. Na ptikladu svém 1 na
ptikladu zivota jinych bohatych lidi smélé
tvrdim:

. Pfevaznad vétSina bohatych svéta
zacCinala prakticky od nuly.

. Cesta k Uspéchu neni rychla a
jednoducha. Ale pokud ji neprojdes ty,
projdou jini.

. Vira a vytrvalost museji byt tvymi
stalymi  spoleCniky. Ztrata alespon

jednoho z nich znamend zastavit se,
ztrata obou znamena zacit padat dola.

Touha, podpofend <¢iny, t& privede
k uskutecnéni tvé touhy.

Tvym pomocnikem €. 1 bude tvoje mySleni.
Bez cviCeni svého rozumu bude obtizné
pochopit vSe napsané v této knize. Je nezbytné
donutit pracovat svoji mysl, popohanét ji
doptedu, v zadném piipadé nestaCi doufat
v prilezitost. Proto naprosto neni nutné byt
velmi vzdélanym. Bohatstvi je nutné vytrpét
uvniti sebe samého,musi§ po ném touzit tak,
jak ¢lovek touzi po zivoté, lasce, sexu.



Védec, skladatel nebo spisovatel by se
neobesli bez fantazie, bohatym se vSak
muzete stat pouze budete-li  mit

ANALYTICKY ZPUSOB MYSLENI.

| ANALYTICKY ZPUSOB myslen;. ..

Je to prvni soucast filosofie Bohatstvi.

Nad timhle se chci pozastavit.

Toto je podstatny rozdil mezi bohatymi a
chudymi. Tato vlastnost je ziskana a podle
me je nejobtizngjsi. ProC je tato vlastnost
tak dulezitda na cesté k bohatstvi? Protoze
tato cesta neni jednoduchd a je plna
mnohych piekvapeni, a na tom, jak
analyzujeS minulost, pfitomnost a
budoucnost, zalezi rychlost chodu tvé
,odé*. Analyticky zpusob mysSleni se
formuje v procesu spravného zpracovani
komer¢nich a jinych informaci.

komponenti tvého uspéchu je  uméni
koncentrovat a analyzovat ziskanou
informaci.Spravné koncentrovani a analyza
informace t&€ nau¢i GENEROVAT
KOMERCNI NAPADY, které se stanou



osnovou tvého podnikani a shromazd’ovani
kapitalu. Prvni véc, na kterou nikdy neni
zapotiebi litovat prostiedkd, je informace.
JednoduSe feceno - od samého zaCatku tvé
cesty k bohatstvi je zapotiebi zajistit si
pristup jak k tiskové, tak 1 k elektronické
formeé komer¢ni a jiné informace. Bohuzel
lidska pamét’ je usporadana tak, ze vetsi ¢ast
informaci se zapomind, a proto je nutné
vypracovat pro sebe vhodnou formu
uchovavani informaci a jeji tfidéni na oddily
¢i slozky.

Pti zpracovavani informaci je zapotiebi
délat si poznamky nebo uryvky a tfidit je do
oddila.

Nize uvedu nekteré priklady slozek (ale to
neznamena, ze ty jich musi§ mit prave
tolik):
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. Nemovitost

. Finance
. Obchod
. Vyroba
. Sluzby

o Internet
. Politika

Béhem ziskavani informaci z ¢lankd nebo,
coz je velmi dulezité, z reklamnich inzeratQ,
je nutné v mysli sestavit schéma, které
predchazelo vzniku hotového produktu na
trhu, jaka je struktura toho ¢i jiného druhu
podnikani. Neni nutné poznavat ho
dopodrobna, ale znat strukturu je nutnost.
Pokud ti nestaCi védomosti a informace,
abys vybudoval ve své hlavé strukturu toho
¢i jiného byznysu, bez obav navstiv
firmu, kterd vyrobek nebo sluzbu nabizi pfip.
provozuje, napiiklad jako ,klient“. To se da
nazvat ,,informacni Spionazi“. Nepochybuj o



tom, Ze tvlj stavajici nebo budouci byznys
budou ,skenovat® jini s nemensim usilim.
V byznysu to takhle vzdycky bylo, je a
vzdycky bude.

Mala odchylka:

V poloving¢ devadesatych let, kdy bylo
,,modni hrat na devizovém trhu FOREX
( hra na rozdilu kurzu valut) prostfednictvim
raznych finan¢nich spolecnosti, mé jeden
mlj majetny znamy ,ktery se sam zabyval
vyrobou, pozadal o radu:

,,Chci svému synovi pridélit 30 000 dolart.
On uz pul roku hraje na test-verzi a z 30 000
na zacatku udélal 34 000. Co si o tom
mysli§?*

Poradil jsem mu vybudovat podobnou
financni spole¢nost, aby nikdy neprohral,
nebot’ vzdy prohrava hra¢. Ale do toho on se
nepustil obavajic se, ze jeho syn takovou
spole¢nost nezvladne.

,,Pred investici prostfedka do jakéhokoliv
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byznysu je nutné prozkoumat jeho
strukturu “, poradil jsem.

,Tam je v8e jednoduché. Posilas 30 000
dolarti na ucet této spolecnosti, ona zaklada
poducet na jméno mého syna a udéluje mu
desetindsobnou uvérovou paku na kazdy
den. Proto on muze hrat s ¢astkou 300 000
dolart, coz mu dava podstatné vic Sanci. Za
uveér on samoziejmée plati a je povinen ho
vratit po skonCeni dne. Pokud on neuzavie
pozice a rozhodne se pouzit Gver i na dalsi
den, plati jesté vétsi urok™, pokracoval muj
znamy.

Mné uz bylo jasné, ze spole¢nost udélujici
virtualni aveér, vydelava zrovna na tomhle.
At vyhraje ¢i prohraje, on vzdy zaplati za
uveér a za zprostfedkovatelské sluzby
spole¢nosti.

Ale nejpodstatnéjsi je, ze on ztracel
kontrolu nad svymi 30 000 dolart, tim, ze je
dal spoleCnosti. Jenze muj znamy- vyrobce-
pod vlivem syna pokracoval v uvaze nad tou



variantou.

Tehdy jsem mu poradil: ,, Navitiv tu
spoleCnost a potvrd ji, ze das synovi
300 000 dolard, aby on od nich nebral uvér,
a ze proto mu zalozi§ nezavisly ucet v té
samé bance, kde je i ucet této spoleCnosti.
Zaplatite ji pouze za zprosttedkovani vstupu
na FOREX*.

,To neni mozné.“ fekli ve spoleCnosti.
Jinou odpovéd’ jsem ani necekal.

Vyrobce zachranil 30 000 dolard a
pochopil, jak je dilezité znat strukturu druhu
podnikani, do kterého chces vlozit
prostiedky. Je stejné dulezité ji znat pro
generovani novych napadi a obecného
ponéti trhu.

Pro¢? Nové napady se rodi jak
v samostatnych oddilech, tak i v ve spojeni
nékolika elementd z raznych oddila.
Dobrym prikladem mize byt Ray Kroc —
zakladatel sité McDonalds. Jednou tekl: , Ja
nepodnikdm s hamburgery, ja podnikam
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s nemovitostmi“. SlouCeni dvou sméru
udélalo jeho podnikani odlisné od ostatnich
a privedlo ho k bohatstvi.

Mimochodem, Ray Kroc byl Cech!
Americ¢ané ho nazyvaji
HAMBURGROVYM MAGNATEM a

fadi ho do jedné fady s Johnem Rokfellerem
a Henry Fordem. Z malé spoleCnosti
vlastnici né€kolik restauraci v Americe,
vybudoval MONSTRUM - sit’ McDonalds.
To jsou restaurace ve 120 zemich svéta s
280 000 zaméstnanci. Kroc se narodil v roce
1900 v Americe v cCeské rodiné€, ktera
vlastnila malou hospudku v Praze. Zemfel

v roce 1984, kdyz byl dolarovym
miliardafem.
Urcité se zeptas: co je to za slozku ! v

naSem piedchozim schematu? V podnikéni,
absolutné ve vsech jeho vrstvach, existuji
nizko nebo vysoko profesionalni
podvodnici.



Znat jejich metody je krajné¢ nezbytné.
Budes je potkéavat po celou dobu tvé cesty.
Na tom, jak se vyzna§ v jejich metodach,

bude zalezet nedotknutelnost  tvého
kapitalu. Sledovanim schémat ze slozek
,Nemovitost“, Finance“, ,Obchod®,

,Vyroba®, | Sluzby“,  Internet” a , Politika“
se bude dopliiovat 1 slozka !

Pamatuj vzdy:
UCHOVAT

je znaén& SLOZITEJSI,
nez vydélat.
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Cim je KRATSI,
ale JASNEJSI myslenka, tim je
efektivné)si.

Kratky a obsazny
VYKLAD NAPADU to je
ukazatel UROVNE

tvé PRIPRAVENOSTI

k jeho realizaci.



PLODNY NAPAD

k sobé& samovolné PRITAHUJE
plodné napady

l1di, kteti t& obklopuji.
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Veliké umeéni je
SCHOPNOST

z tisice slov

VYIMOUT par takovych,
ktera nahradi téch tisic.

Uméni
KONCENTRACE
MYSLI A CITU toje
jedna z nejvyznamnéjSich
dovednosti, kterou maji
bohati.



Myslenky, kdykoliv vyslovené 5
bohatymi lidmi, JSOU CENNEJSI NEZ
PENIZE.

Toto je DRUHY komponent filosofie
Bohatstvi.

Myslenky a zku$enost bohatych —
IMPULS PRO ROZUM pomahajici

NAP AD zrozeny zkratit cestu k ur¢enému cili.
mysli je KAPITAL Neni ale dano v§em to pochopit.
shromazdény praci.

Analyzuj je, u¢ se podle nich, transformuj
a modernizuj je. Ony té povznesou na
uroven svych majiteld. To, ¢eho bys dosahl
svym rozumem za 20 let, s témito
myslenkami dosahnes za polovinu.

(Stoji to za to?)
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MYSLENI BOHATYCH. .. Pro¢ se
praveé oni divaji na mnoha déni jinak,
nez vSichni ostatni? Toto je hlavni
otazka, na kterou musi$ znat odpoved’.
Je to vlastnost, ktera je zasadnim
zpusobem odd¢luje uprostied davu od
ostatnich lidi.

Pokud v tvém okoli neni nikdo
s podobnymi vlastnostmi, neni ani ptiklad.
Mnozi proziji cely zivot, aniz by tuto
vlastnost ziskali. Pfitom prakticky kazdému
Cloveku davéa osud Sanci v podobé jiného
Cloveka, ktery se objevil, ndhodou ¢i ne, na
jeho cesté Zzivota, ale on si ho jednoduse
nevsimne, a proto tuto Sanci také nevyuzije.

Nekteti z nich pozd€ji chépou, ze
promarnili takovou $anci, ale cesta nazpatek
uz neni. Pokud ti osud posle, nebo uz poslal,
Cloveka, ktery ma takové vlastnosti, tak ti
radim: nepromarni svoji Sanci.
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UC se u n€j co nejvic, ,,udelej ho svym
mentorem, projev mu svij zajem. Jinak
odejde a na tvém mist€ se ocitne nekdo jiny.
Mimochodem - to patfi k otazce predavani
zkuSenosti. Bohati, rozvijejic se, jsou
pfipraveni  pfedavat svoje  zkuSenosti,
pohledy na vedeni podnikani, pohledy na
zivot. Ale malokdy nachazeji dastojného
zaka. Dostat se do ,tymu“ bohatého
(nemam na mysli byt pracovnikem jeho
firmy) je také svym zpisobem uméni
spravné vyuzit situaci. Jak ve sportu tak i
v ,zapase o bohatstvi“ existuje trenér a
zak . Je mozné, aby sportovec dosahl
serioznich vysledkl bez trenéra?

Je to dost malo pravdépodobné ...



Krasn¢ feeno — je Uméni,
Vystizné fe€eno — je

plod JEDNOTY ROZUMU A
ZIVOTNI ZKUSENOSTI.

Schopnost

POJIMAT

vystizné MYSLENKY
ANAPADY je vlastnost
ziskana. Nau¢ se ji

a budes spokojeny

s plody, které sklidis.
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Napad védome
ZPRACOVANY ROZUMEM,
da necekané vysledky.

SAMOSTATNA
CINNOST rozumu je
vlastnost odli§ujici
Bohat¢.



SPRAVNA MYSLENKA nevyzaduje
vysvétleni. V opaéném piipadé se
pricina skryva v nespravnosti myslenky
nebo v neschopnosti chapat ji.
Schopnost spravné chapat myslenku
vytvoii podklad pro formovani SVEHO
NAZORU na vegkeré déni kolem tebe,
a bude oporou tvému pusobeni.
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Kazdy den rozum musi dostat ,,jako
potravu‘ uzite¢nou myslenku.
Sousttedéni téchto myslenek se spoji
v neuvéfitelnou silu, PODVEDOMOU
ENERGII.

MYSLENKY ZASETE V ROZUMU
JSOU koteny budoucich plodnych
stromd.



Naucit se MYSLET A
USPORADAVAT svoje myslenky
znamena naucit se pismena, beze
kterych nelze ,,precist™ knihu o
bohatstwvi.

OVLADANI myslenek, jejich
pretvoieni do MATERIALNI PODOBY
— v tomhle tom sméru je zapotiebi
naucit pracovat sviij mozek. Potom
piijdou uspéch a bohatstvi.
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Tvoje myslenky vyvolavajici ,, zavrat’ a
nevolnost® u tvého besednika jsou
pravym naznakem toho, Ze je nutné
vyménit besednika.

S MOUDROSTI SE CHOVEJ KE
SLABOSTI LIDI, kteii t& obklopuji.



Schopnost myslet je cesta
k MOUDROSTIL, SVOBODE,
BOHATSTVI, SAMOSTATNOSTI.

MYSLENKA — zadatek viech zaégitkﬁ a
tedy i tvé CESTY K BOHATSTVI.

EFEKTIVNI MYSLENKA m4
neviditelnou materialni formu, viditelna
materidlni forma je v minulosti
efektivni myslenka.
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URCI svoje SLABINY a v klidu,
pomalu, ale jisté se jich zbav. Jinymi
slovy UDELEJ ZE SEBE LEADERA.

O tom podrobné;ji.

Jak je znamo, leaderem se lidi nenarodi.

Teémi se stanou. Byt bohatym a nebyt pfi tom
leaderem je prakticky nemozné. Je zapotiebi
prekonat v sob&€ vSechno, co ti piekazi .
Vytahnout z podvédomi své slabé stranky a
pracovat nad nimi. VétSina lidi v sob& nemuize
prekonat strach pfed masou, Uctu pied vékem.
Vé&k na ceste k bohatstvi nehraje Zadnou roli.
Star$i — to neznamena chytfejsi a zkuSeng;si.
Ukazatelem rozumu a zkuSenosti muze byt
pouze rozmér aktivniho“ kapitalu
BEZPODMINECNE, POKUD JE
VYPRACOVAN SVYM ROZUMEM.

Pod pojmem ,aktivni“ kapitdl se rozumi
kapital investovany do podnikani a samostatne
pracujici na zvyseni.



V novodobych podminkach pro nikoho ve
svété neni divem 25tilety milionaf (pfi vyuziti
slova ,miliona*“ ve vsSech kapitolach knihy
mam na mysli dolarovou kalkulaci).

Zvlasté v dobé pramyslového” rozvoje svéta
stat se milionafem v takovém veku bylo mozné
pouze v pripade dédictvi.

V dneSni dobé bouflivého rozvoje
informa¢nich technologii, zpisobti spojeni a
plateb, se mladi milionafi stavaji obvyklou
zalezitosti.

Jakmile za¢ne$ myslet analyticky a generovat
napady, zaCneS v sob€ nachazet vlastnosti
leadera. Dale je zapotiebi je neustale udrzovat
a rozvijet, v prvni fad€ zvétSovanim své zasoby
znalosti o komerci 1 o struktufe vyvoje lidstva.

Dotknu se jest¢ znacn€ dulezitého tématu.
Leaderstvi je neodde¢litelné  spojené
s psychologii vedeni mas.
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Ude¢lame sloupec — obyvatelstvo Zemé:
. Vrchni — 6 %

. Stiedni — 82 %

. Nizsi— 12 %

Zamysli se nad slovy:

. Veskerou populaci
absolutné¢ vede
obyvatelstva Zem¢

. 12 % obyvatelstva — lidé, ktefi prakticky
nemaji svljj nazor a schopnost myslet.

zemékouli
6%

na
pfiblizné

PriCemz tyto ukazatele jsou pomérne stejné,
nezavisi na teritoriu.

Leaderem je mozné byt ve vSech tiech
skupinadch. Zbyva pouze rozhodnout se, do
které smetujeme. ..

O psychologii vedeni mas je napsana spousta
knih, ale mohu tvrdit, Ze naucit se tomu je
mozné pouze mas-li ambice.



AMBICE...
Nestyd’ se za tuto vlastnost. Je ji
zapotiebi na cest¢ k bohatstvi.

Ambice jsou absolutné zdravé. Muzes je
porovnat s ambicemi neznamého sportovce
stat se mistrem svéta, zpévaka nebo herce
byt hveézdou svétového formatu, politika

prezidentem. Ambice, podpofené myslenim Cast obyvatelstva této planety snazici se

bohatych, budou hnat tvij rozum myslet se da pojmenovat lidstvem.

k seberealizaci katalyzirujic um. Ptiblizné 12 % obyvatelstva na Zemi
NEMA SVE MYSLENKY.
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Cim méné &asu ztracis na zbyteéné
mysSlenky, tim vic mista zbyva na
PLODNE MYSLENKY. Ony ptijdou
samy. Po celé své cesté PREMYSLEJ!

To ti zajisti staly POSTUP DOPREDU.

Rozum — to je motor.
Myslenky — ty jsou palivem.
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Napady nenavstévuji liné mozky. Napad
opomenuty rozumem rovna se USLY
ZISK.

Napad MUSI BYT ZAPSANY, jinak
muze byt zapomenut.

Toto je nendvratnd ztrata. Jakykoliv
NOVY NAPAD, ktery ti ptijde do hlavy, je
UCTYHODNY. Je to plod tvé
predstavivosti, je to vysledek prace tvého
myS§leni obohaceného komercnimi
znalostmi. Pfistupuj k analyze a realizaci
tohoto napadu s pocitem zdravého
avanturismu®.

Kdyz Henry Ford dostal napad vytvofit
jedno-blokovy osmivalcovy automobilovy
motor a nafidil svym inzenyrim zalit
pracovat v tomto smeéru, jednohlasné
prohlasili, ze to neni mozné, ze to je na
hranici blaznovstvi.



,Pracujte, dokud nedoséhnete vysledku®, -
nakazal Ford.

Jeho duchapfitomnost nemeéla hranic,
plynuly mésice bezusp&€Snych praci. Potfad
mu dokladali, jak je nemozné sestrojit
takovy motor. Ford pfesto nezru§il své
nafizeni.

A co mysli§?!

Reseni bylo nalezeno a motor byl vytvofen,
do soucastné doby timto, jiz
modernizovanym, motorem, vybavuji
automobily razni vyrobci.

Vytrvalost a vira ve svij napad — to je to,
co té piivede k bohatstvi.

Svét, ve kterém my zijeme, se porfad meni.
Pro jeho rozvoj jsou potiebné nové napady a
lidé, ktefi je prosazuji. Ale pouze vytrvalost
a jasnost chapani, toho co chces, té privede
ke konci nechajic za sebou slabé a v sebe
nevefict.

Pokud se chce$ stat bohatym, pamatuj, ze
se musi$ naucit pfeméniovat napad v realitu.
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Nikdo nemuze spravné€ uplné€ ocenit tvij
napad. To potvrzuje zkuSenost bohatych,
ktefi kdysi zac¢inali od nuly, se zapornym ba
1 negativnim ohodnocenim jejich napadu od
Hpratel a blizkych 1idi“. Oni nemohou vedét,
ze dokonce 1 neuspéch té jisteé priblizuje
k Uspéchu.



Tak, jak LIDE nemohou byt absolutng
stejni a ,ani MYSLENKY nemohou byt
stejné, tak ani CINY lidi nemohou byt
stejné.
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Schopnost VCAS POUZIT spravnou
myslenku je vlastnost patiici uspéSnym
a bohatym.

Myslenka nebo napad OBQHACENE
ZIVOTNI ZKUSENOSTI TO JSOU
komponenty Uspéchu.



Lidé schopni racionalnd myslet MAJI
HODNE SPOLECNEHO bez ohledu na
narodnost, nabozenstvi a nazory na
zivot. Hloupi, kupodivu, také.
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MYSLET, POTOM MLUVIT A
DELAT, - to nas odliSuje od téch, kdo
nejdiiv mluvi, délaji a potom piemysli.

Moudrost a hloupost jsou jak pasak a
stado.

PASAK JE SAM, ve stadu jsou tisice.

| Moudrost NESTARNE, ona dospiva.



UM dany clovéku pfirodou miize byt
podpofen vzdélanim, ale zadné vzdélani
neudéla c¢lovéka chytrym bez
PRIROZENEHO UMU. Nebo slovem
klasika: ,, Vrozeny Chodec se nikdy
nestane Letcem.“ Kazdy ma svoji
hranici moznosti.
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Zit ve spole¢nosti a byt na ni uplné
nezavisly — JE NEMOZNE.

Takt, vytrvalost, sebeovladani v jakékoliv
situaci vytvari kladné vetejné minéni, které
nepiekazi, zopakuji, nepiekazi tvému
chodu. Chod proti sméru ti sebere hodné sil,
které by jinak mohly byt nasmérované k co
nejrychlej§imu dosazeni tvého cile.



Chci ti nabidnout, podle mne, dostate¢né
zajimavy test:

Udglej bod v jakémkoliv misté tohoto listu :
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Muzes ho udélat A nebo

Zde o

Zde o
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Vystoupit na triin Samolibosti — to
znamena zastavit se ve svém pohybu
Z1LOM HRANICE tvé piedstavivosti. vpfed.

Je ti podfizen cely svét. NESPOKOJENOST se sebou samym
PODNECUJE K CINORODNOSTI.
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PRIROZENOST na pozadi tspéchu a LENOST, ve spravném smyslu toho
bohatstvi — to je MOUDRE. slova, POMUZE VE FORMOVANI
MY SLENI zaméteného k bohatstvi.
SKROMNOST je piimo umérna
bohatstvi a vzneSenosti. Slovem , lenost” v daném ptipadé€ rozumim

nechut k rutinnimu  Zivotnimu  stylu
y

Bud’ v mife skromny. To ti znaéné opakujiciho se ze dne na den .

zjednodusi cestu k bohatstvi.
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Urdi si svoje ZIVOTNI ZASADY a drz
se jich. Clovék bez zasad je jako
automobil bez volantu.
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Védychtivost -charakterovy rys, kterym
je zapotiebi se ,,nakazit”. To on t¢ bude
odnaset do sfér, do kterych se nikdy
nedostanou ti, ktefi ho nemayi.

Budoucnost patfi VYSOCE
INFORMOVANEMU, MYSLICIMU
cloveku.



PO NEUSPECHU JE TREBA SE
NEHROUTIT ,ale sebrat vSechny sily
dohromady a napravit situaci.

PO USPECHU JE TREBA SE
NEUVOLNOVAT, ale naopak zesilit
snahu pro uchovani ploda uspéchu a
pestovani novych,jesté lepsich.
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Uspokojeni svych chtici BEZ
URCENEHO ZIVOTNIHO CILE je
udélem slabych a dobie jim tak.

Je nutné mit CILE na vSech etapach
SVEHO ZIVOTA, at’ je to hodina, den,
m¢esic, rok nebo nékolik let. Cile jsou
jak kofeny stromu, miizou vyrast, ménit
se a umirat. Jsou pfedurceny k tomu,
aby porad vyzivovaly kmen, jehoz
jméno je Nejvyssi cil tvého zivota.

To je velmi duleZité téma. Pfesné
STANOVENY CIL v Zivot¢ je vic nez
polovina Uspéchu.



STANOV SI sviijj CIL a ZAVRI SI
ZADNI VRATKA. Né¢kdo bude schopny

to realizovat sam, bez pomoci do-
datecnych “trikii”.,ale n¢kdo se k nim
bude muset uchylit.

Jeden z téch “trikd” spociva v tom, Ze po
urCeni samotného cile stat se bohatym, o
jehoz dosazeni bude§ usilovat v nejblizsi
dobg, musis fict svym nejdraz§im lidem,
kterych si vazis. Oni pfedevsim si t€ ceni a
vazi. Tento fakt t€ bude neustale popostrk-
ovat k tomu, abys doséahl svého cile a nez-
tratil respekt téchto lidi. Je nutné planovani
svych Cind. Tyto Ciny museji byt urcité
podpoteny dychtivosti po bohatstvi, ktera je
siln&j$i nez porazka.

Ur¢i si né€kolik kritérii, ktera ti pomuzou
na tvé cesté, a drz se jich:
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. Velikost bohatstvi, ke kterému
smeétujes na dané etap€ - to musi byt
presn¢€ urfend Castka.

. Casové obdobi, v pribshu kterého

maS§ v umyslu dosahnout této
hranice.
. Plan k dosazeni svého cile.

To jsou tfi velryby, které se stanou
osnovou. Ty ji vytvofi§ sam a tato osnova
t€ bude podporovat po celou dobu tvé cesty
k bohatstvi.



Stesti je vyhradng v tvych rukou. Pokud | | Pfilezitost... Pfipravuj se na ni predem.
nejsi Stastny, pak uz vi§ KDE MAS Az ptijde - NEPROMARNI JI
HLEDAT PRICINU.
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Bohatstvi mohou dobyt vSechny vékové
kategorie. BUDOUCNOST mtze byt
natolik NEPODOBAJICI SE TVE
PRITOMNOSTI, Ze to bude§ moci
ocenit jedin€é z pozice hodnoceni
minulosti.
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Tam, kde neni tsili o USPECH, tam
neni usili o Stésti.
Usili o $tésti je tctyhodné.



Sta¢i myslet - tehdy ze svych chyb Lidstvo postupuje kupfedu diky lidem,
VYTEZIS stejné¢ UZITECNEHO jako kteti se mneboji PREMENIT SVUJ
z uspechu. NAPAD V REALITU.
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Neexistuje hranice mysli, existuje
HRANICE JEJIHO CHAPANI. To t&
nesmi zastavovat. Jdouci vpied lame
hranice. Nejlepsim piikladem tady
poslouzi historie vyvoje lidstva, kultury, ROZUMOVA uroveil vyvoje ¢lovéka a
védy a - jisté 1 podnikani. jeho MRAVNI trovei urduji jeho
vzneSenost. Nepohrde; témito
vlastnostmi, ony té udélaji Velikym.
DELAT NEMOZNE JE NASE
POSLANI. My z n& velkou snahou
piekonavajic piekazky tvorfené
bezvyznamnymi lidmi, déldame mozné.
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Nevytvaiej si Idoly z prostiedi celebrit.
Ve vétsin€é piipadii jsou to pouze
,.Sroubky* v systému velkého byznysu,
za kterym stoji ,, SEDE EMINENCE®, o
kterych prakticky nikdo nevi. Ale pravé
oni jsou HODNI TVE POZORNOSTL
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Mohou pouze ti, kteti jsou
PRESVEDCENI, ZE MOHOU.
VYTRVALOST A SILNY
CHARAKTER TO JSOU nezbytné
vlastnosti bohatého ¢lovéka.



Stac¢i jen OCHUTNAT svobodu od | Vaz si svého casu.

prace pro dI'u,he,hO aVZIVOt b,ez te,to Postup k bohatstvi vyzaduje stalé
svobody se stava nepiedstavitelnym. sebevzdélavani, a to jak v otazkach
Védomi vlastni distojnosti je podnikani, tak i ve vSednich otazkach.
neopakovatelné potéseni. Kazdou volnou chvilku se snaz vyuzit pro

pokrok kuptedu. Budoucnost je pln€ zavisla
na tom, jak Sikovné je vyuzit cas
v pritomnosti. Vim, Ze to neni jednoduché,
ale jiny ,,navod“ neznam.

Bohatst\giv ,ziskané Vlastm’m, usilim -
NEJVYSSI OHODNOCENI ¢innosti
¢lovéka.

Jidlo, déti, sex.... Vétsi Cast lidi zije témito
kategoriemi. Ta mens$i Cast stavi nad tyto
kategorie hledani SMYSLU Zivota,
preduréeni svého MISTA v ném a
v nekonlicim wvyvoji lidstva. Ti, kteri
zkusili odpoveédét na tuto otazku, nasli svoje
vidéni svéta , které se muze shodovat ¢i
neshodovat s vidénim jinych. Absolutné
spravnou odpoveéd’, podle me, nevi nikdo.
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VEDOMI ,,ZDRAVEHO
AVANTURISMU* a obrovska touha po
realizaci svych ambici, vyjadienych

v dosazeni vynikajicich vysledkt

v zivote - jedny z hlavnich komponentt
mysleni bohatych.
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Nezapominej, kde jsou tvé kofeny. Zij
tam, kde se ti Zije pohoding. Ale
nezapominej na mista a podminky, ve
kterych jsi se formoval jako osobnost, a
na lidi, ktefi ti pomadhali stat se
osobnosti.



Zadné bohatstvi ti nestoji za TVOII
SVOBODU A TVE JMENO.

To jsou neocenitelné kategorie.
Nechapat to je udé€l hloupych. Pro
chytré v zivoté existuje NEKONECNE
mnozstvi moznosti legalniho a solidniho
dosahnuti bohatstvi.
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SEBEKRITIKA - vlastnost, kterou je
zapotiebi v sobé péstovat. Stejné jako
se podnikani neobejde bez auditu, tak se
clovék sméfujici k bohatstvi neobejde

bez sebekritiky.



Mozek musi neustale pracovat ve sméru
hodnoceni situaci, ke kterym doslo a
dochazi. Ale to je putlka dila. Velikym
uménim bohatych je schopnost V
MYSLI PROPRACOVAVAT mnozstvi
variant BUDOUCT SITUACE, a to
znamena byt na n¢ vzdy pfipraveny.

Toto je umeéni, diky kterému se navzdy
staneS vyrovnanym Clov€kem, a prakticky
zadna situace t€ nebude moci vyvést ze
stavu sebeovladani.
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Neboj se PREDSTAVOVAT si sam sebe

jako bohatého, vypracuj chovani
Clovéka, jehoz bohatstvi milionkrat
pievySuje tvoje. Vytvarej vlastni

rozpoc¢et uvédomujic si svoje piijmy a
vydaje, jednim slovem - postav si sviij
LVIRTUALNI* SVET TVEHO
BUDOUCIHO ZIVOTA.

- To je ti'eti komponent filosofie Bohatstvi.



AMBICE t¢ pfivedly ke ¢teni této
knihy, ngjaky NEHMATATELNY
IMPULS tebou hybe k pfeméné ambici
v hmotny majetek — PENIZE.

Ambice museji byt podpofeny virou. Je to
védomi ohromné sily, které je dulezité
nepoztracet, a proto je tfeba ho kazdodenne
upeviiovat svym podvédomim. Cim se
odliSuji  bohati od chudych? Jejich
myslenky se materializovaly do podoby
pengz.

Pro¢, vzdyt chudy také touzi stat se
bohatym?

Chudému chyb¢ji ambice a vira, on je
zlomen svym , negativnim* mySslenim.

Ale jakmile se nauci nachazet v sobé€ sily a
davat ,pozitivni® impulsy svému
podveédomi, nastane pfevrat v jeho mysleni.
Nerealné se pfiblizi, neuskutecnitelné se
stane — uskuteCnitelnym. Krok za krokem
se Cil bude zviditelfiovat.
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Kazdodenn¢ se presvédCujic, Ze se se
svymi ambicemi vzdaluje§ vic a vic od
startovniho bodu, od kterého jsi zacinal,
uveédomis si, ze pokrok mysli je bezmezny.
Stejné tak jako je bezmezny vyvoj svéta, a
tedy i1 Clovéka. Ale pouze mala Cast lidstva
hybe timto svétem, preménujic své
myslenky v déni a bohatstvi.

Ptidej se k nim a bude§ bohaty!

V okamziku, kdy si das cil stat se bohatym
¢lovékem, nekoncentruj se pouze na rozmer
svého kapitalu. Koncentruj se na realizaci
svych ambici byt bohatym. Ty ted’ nemuzes
znat svoji nejvyssi hranici bohatstvi.

Jakékoliv vyhrady typu ,, mné k Zivotu
staCi“ t€ proméni v obyCejného stiadala.
K tomu je postacujici vybudovat si dobrou
kariéru nebo vydéle¢ny podnik.

Bohati se také od sebe dostatecné lisi.
Rozdé€luji se na bohaté-stiadaly a bohaté-
sbérace.

Staci proanalyzovat nasledujici pro



pochopeni této odlisnosti.
Bohati-stiradalové po smrti prakticky
vSechen sviij majetek odkazuji pfibuznym a
blizkym.

Bohati-sbérac¢i po smrti odkazuji rodin€ a
blizkym nejvySe 10% svého kapitalu.
Zbyvajici kapital dava na realizaci svych
poslednich ambici. Ve vétsin€ piipadd je to
vybudovéani vzdélavacich, védeckych a
dalsich jinych fondd, které neustale
posouvaji lidstvo vpred.

Jsou tvirci a zastavaji v Dé&jinach lidstva
stejné tak jako tvarci-politici nebo védci.
Jinymi slovy - oni ,sazeji“ strom ve svém
zivoté. Tim se pochlubit bohati-stiadalové
nemohou. Jejich ambice se nachazeji na
urovni materidlniho zabezpeCeni svého
zivota. Bohati-sbéraci dosahuji podstatné
vvétSich uspéchi v zivoté, jelikoz jejich
stimul je né€kolikanasobn€¢ vétsi, nez u
Bohatych-stradalu.
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Smysl zivota - jeho konec

Cim dtiv se &lovék, jako rozumna
bytost, zaéne zamySlet nad koncem
svého zivota, tim diiv se mu zachce
blahodarnéji ho prozit.

- toto je ctvrty komponent filosofie
Bohatstvi.

Uvédomeéni si toho, Ze cely tvij zivot je

pouze v tvych rukou, ti dava takovou
energetickou silu, ze jakékoliv Cile se
stavaji dosazitelnymi.

Ctyri komponenty filosofie bohatstvi:

1. Analyticky zpisob mysleni se formuje
v procesu spravného zpracovani
komer¢nich a jinych informaci. Jedna
z nejdulezitéjsich a nejdrazsich komponentti
tvého uspéchu — umeéni koncentrovat a

analyzovat ziskanou informaci.



Spravné koncentrovani a analyza
informace nau¢i té generovat komer¢ni
napady, které se stanou osnovou tvého

podnikani, a znamend shromazdovani
kapitalu.
2.  Myslenky, kdykoliv vyslovené

bohatymi lidmi, cenné&ji pen€z. Analyzuyj je,
u¢ se podle nich, transformuj a modernizuj
je. Oni té povznesou na urovné svych panu.
To, ¢eho mize§ dosahnout svym rozumem
za 20 let, opirajic se o této mysle, dosdhnes
za 5 — 10.( Stoji to za to?)

3. Neboj se predstavovat si sebe v mysli
bohatym, vypracuj chovani ¢loveka, hranice
bohatstvi kterého milionkrat pievySuje
tvoji. Vytvare] vlastni budzet(rozpocet),
uvédomujic si svoje piijmy a vydaje,
jednim slovem, postav si svij ,,virtualni®
svét tvého budouciho Zivota.

4. Cim dfiv &lov&k, jako rozumna bytost,
zacne se zamyslet o konci svého zivota, tim
diiv se mu zachce blahodarnéji ho prozit.
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Uvédomeéni si toho, Ze cely tvij zivot je

pouze v tvych rukou, ti dava takovou
energetickou silu, ze jakékoliv Cile se
stavaji dosazitelnymi.



Podnikanit a Prace
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Prvotada uloha tvého podnikani -
zajistit STABILNI PRIJEM, ktery
pokryva tvoje vydaje na zajiSténi Zivota
bez nutnosti tvé dennodenni tucasti
v procesu ziskavani toho piijmu.

- To je prvni komponenta  uspéchu
v podnikéni.

Tehdy, kdyz ¢lovek nemysli na to, za jaké
prostiedky bude zit zitra, se jeho mySleni
osvobozuje pro vice globalni feSeni.



| Generovani komerénich napada.

U toho se pozastavim podrobngji

Tato vlastnost vychazi ze schopnosti
myslet analyticky. Pii stalé koncentraci a
analyze komer¢ni informace se napady
z tvého mozku za¢nou jednoduse ,sypat®.
myslet v tomto sméru. Mozn4, ze to vypada
smesne, ale je to tak. Ja to porovnavam
s uCenim fizeni dopravniho prostredku. Na
zaCatku nezvyk — musi§ premyslet, jakou
zafadit rychlost, kde musi§ drzet ruce, do
jakého zrcatka se mas divat.

Zkuseni tidi€i si nevSimaji, jak prevadeji
pohled z jednoho zrcatka do druhého, aniz
by ztraceli kontrolu na silnici, ftadi
rychlosti, pfi tom drzi v ruce sendvi¢ a
zapiji ho limonddou, zaroven mluvi se
spolujezdcem a jesté ke vSemu poslouchaji
oblibenou hudbu.

To samé je 1 s mozkem. Na zacatku se
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bude ,,branit“, bude ti posilat impulsy typu
,hejdeme se najist“ nebo ,co tfeba sex”
nebo ,ted’ neni spravny c¢as, to bude lepsi
zitra®, ale je v tvych silach donutit ho
myslet v opa¢ném sméru. A ¢im Castéji, tim
1épe. Nikdy neodhazuj ani jeden napad,
ktery ,,vygenerujes“. I kdyz se ti zda byt
neuskuteCnitelnym nebo neaktualnim,
Setrné ho zapi§ do své ,, Knihy napadi“. To
je to nejcennéjsi, co ti bude tvij mozek
davat po celou dobu tvého Zivota. Zapisuj
do knihy vSechny svoje napady. Az se
mozek nauci pracovat automaticky, napady
budou pfichdzet v co nejneocekavangjsi
momenty: uprostied noci, na dovolené nebo
be&hem oslavy.

Neodkladej zapis napadu na pfisti den,
napi$ ho na kousek papiru, a potom prepis
do knihy.

Nejdésivejsi je zapomenout svij napad.

Existuje nepsané pravidlo: jeden z deseti
napada, ktery pfijde, ma Sanci



na uskuteCnéni. Treba ho neuskutecnis, ale
necha§ ho zapsany v ,Knize“. Tak ho
nezapomene§ a neni vylouceno, ze ho za
n¢jakou dobu slou¢i§ s jinym svym
napadem, coz da kladny vysledek, jak se to
podarilo naptiklad zakladateli McDonalds.
Kniha napadd té€ nauci ,dlouhému®
komerénimu myS$leni, transformaci
minulych napadu se sou¢asnymi. Umozni ti
zhodnotit svij rast jako osobnosti a
podnikatele. I pro mne osobné je nekdy
velice zajimavé a pomaha mi ¢teni mych
napadu starych deset let.
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Pravidlo 75/25.

Utelng vyuzivat tebou ziskany &isty zisk
podle nasledujicich proporci: 75% - na
hromadéni ,obratovych prostfedkd™ a na
investovani do Aktiv, kterd ti vynaseji
garantovany zisk (Jednim takovym aktivem
je obytna, komer¢ni ¢i pramyslova
nemovitost, koupena a tebou dana do
prongjmu), 25% - na osobni vydaje (vSe
potiebné k zajisténi zivota: bydleni,
potrava, obleCeni, dopravni prostiedky,
dovolend). Mnozi podnikatelé ukoncuji
svoji  ¢innost bankrotem nebo
preslapovanim na misté” pravé proto, ze
nic nevedi o tomto pravidle a nebo se jim
nefidi.
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Pokud ti nestaci 25% zisku pro zajisténi
tvych  osobnich potieb, piemyslej
v prvni fad§, jak ZVETSIT SVUJ
CISTY PRIJEM do takové tirovng, aby
25%  této turovné pokryvalo tvoje
potieby.

Toto je druhy komponent Uspéchu v
podnikant.



V piedchazejicich stoletich se
povazovalo, Ze véda a uméni — jsou
komponenty vyvoje a progresu lidstva.
Ted’ nikdo ani trochu nepochybuje o
tom, ze TO JE T PODNIKANI.
Ekonomika, ve které vlada bude moci
SPOJIT SNAHY BYZNYSU A VEDY,
bude nejprogresivné;si a stabilné se
rozvijejici na svete.
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Podnikat se MUS{ JEDINE DOBRE,
nebo nepodnikat vibec.

BYZNYS - to je SPOJENI proziravého
a bystr¢ho UMU s neohrani¢enou
FANTAZII.

Povzbuzyj iniciativu svych pracovnikd,
NEBUD" ABSOLUTNE ,
AUTORITATIVNI VE VEDENI.

Neustale, je-1i moznost, MODERNIZUJ
svlj byznys.



Pokud si trefné vyberes objekt
podnikani a vlozi§ do toho celou svoji
dusi a usilovnost, USPECH SI TE
NAIJDE SAM.

Kazdy byznys vyzaduje piipravu,
ohromné piipravné védomosti,
ZRALOST ROZUMU A ZIVOTNI
ZKUSENOSTI.
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Schopnost V PRAVY CAS piijmout
PRAVE ROZHODNUTI JE vlastnosti
uspeésného podnikatele.

PRIBLIZIT SE K CIiLI A
NEDOSAHNOUT HO... Dosahne ho
nékdo jiny. Uvédomit si to je vic nez
t&7ké.



Ne roky, ale DILO A VYSLEDEK
mohou stanovit tviij vék v byznysu.
Drahé auto a hodinky, modni oblek,
mobilni telefon v nejnove)si verzi. ..
Takhle mize vypadat tviij top-manazer,
sekretarka nebo, pokud chces, fidic.
Tvoje ,,misto* mezi bohatymi absolutné
uplné¢ zalezi na rozméru tvého
KAPITALU. Zkugeni lidé
,,fozpoznavaji* jeden druhého béhem
hodiny KOMUNIKACE.
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PRESVEDCENI OSVYCH SILACH.
Bez toho nezadine;.
Radéji si na tu chvili pocke;.



Byznys — jediny, podle mého minéni,
Je lepsi ZKOUSET A MYLIT SE, nez seriozni smér ¢innosti ¢loveéka, kde neni
nezkousSet viibec. nutnost mit Gzko-profesionalni
védomosti. TY SE DAJI KOUPIT.
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DOBRE NAPADY vét§inou ani nejsou
slozité¢ a MAJI VITALITU.

BYZNYS — PROFESE. Neni mozné
| Napad musi projit rozumem. se stat profesionalem svého dila, pokud
ho nemilujes.

Dobry napad ale nékdy vyzaduje
STOVKY KOREKCI.
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Pfed tim, nez za¢nes svoje dilo,
prostuduj konkurenty, najdi slabé

Vsechno, co vidi$ okolo sebe je stranky ve vedeni jejich byznysu. Tviyj
stvofeno TVYMI dnesnimi &i nesmi byt lepsi, ale znatné lepsi. Najdi a
budoucimi KONKURENTY, nezalezi nabidni néco originalniho, co nemaji

na tom, jestli je to auto, oble¢eni nebo ostatni. Nema smysl kopirovat a
bydleni... napodobovat. Smysl ma ZLEPSOVAT

A MODERNIZOVAT, nezavislé na tom,
jestli to je produkt nebo sluzba.
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Velikost tvého OBRATOVEHO
KAPITALU JE hlavni KRITERIUM

Nevytvaiej byznys, ktery bude bojovat rozméru TVEHO BYZNYSU.
za existenci. Je nezbytné posouvat ho
denodenné VPRED.

Upadanim do nedostatku obratovych
prostiedk podlamuje$ stabilitu, a tim 1
bezpecnost tvého byznysu.
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Pf1 budovani nového byznysu hraje roli

nikoliv rozmér vynosu,
SPOLEHLIVOST jeho ziskani.

ale
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Je rozumné brat uvér pro rozvoj svého
byznysu pouze tehdy, pokud byznys
vynasi asponi 10 — 20 procent ro¢niho
vynosu z vloZzeného kapitalu.
VELIKOST UVERU nesmi ptesahovat
1/3 TOHO KAPITALU.

VRACEJ UVER dtive nebo véas, ale
NIKDY PO DOMLUVENEM
TERMINU.



Nepospichej s rozsitenim tvého
byznysu.

VYDAIJE na rozéiieni nesmi pfesahovat
1/4 OBRATOVEHO KAPITALU.
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Vzestupy a pady ekonomiky a
spotiebitelské poptavky jsou bézné ve
vSech zemich. Nékde ve vétsi, nékde
v men$i mife. Opravdovi podnikatelé
vydélavaji v obou piipadech.
PRODAVEJ] PRI VZESTUPECH A
KUPUJ PRI PADECH.



PROFESIONALITA A OSOBN{
VLASTNOSTI tvého PERSONALU —
jedno z nejdilezitéjsich kritéri uspéchu
tvého byznysu.

Byznys se, jako auto, sklada z mnozstvi
malych i velkych sroubkt. Porucha jednoho
nebo nékolika z nich mize zpusobit nehodu
¢i katastrofu.

Stimulaci a vyukou tvého personalu
rozviji§ svlij byznys. Pratelské a tvorive
prostiedi v kolektivu, z velké ¢asti
zavisi na tob€, na tvém umeéni vést
personal.
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PODRAZDENOST - rys, ktery si ani
ty, ani tviij personal NEMUZETE
dovolit. Tento charakterovy rys neni
vlastni lidem seriozn€ se zabyvajicich
podnikanim.



Reklama hraje velkou roli ve vyvoji
byznysu. Nesmis ji pohrdat, a stejné tak
1 pfecenit. Ve svété podnikani plati
tvrzeni, ze do reklamy musi byt
INVESTOVANO nejméné 15%
PRIJTMU.
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BYZNYS - TO JE BOJ. Tak to bylo a
bude. Pokud se chce$ vyhnout tomuto
boji, nezacinej s nim.



Zajisténi odbytu tvé produkce ¢1
sluzeb — prakticky stoprocentni zaruka
uspéchu tvého obchodu.

Toto je tieti komponenta Uspéchu v

podnikant.

Jinymi slovy: nejbezpecn€jsi byznys — to
je byznys vybudovany pro konkrétniho
Objednavatele, v roli kterého muze
vystoupit jak stat, tak 1 komercni subjekt.
Souhlas se mnou, ze se situace muze nazvat
neprohratelnou v okamziku, kdy statni
ufednik pfevezme patronat nad firmou
zajistujic ji odbyt produkce ¢i sluzeb cestou
statni zakdzky vyuzivajic svého sluzebniho
postaveni. Protoze pouze on vi, JAKE
POZADAVKY musi splnit firma, aby
vyhrala vybérové fizeni na ziskani této

zakazky.
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U¢ se EFEKTIVITE ve vedeni byznysu.
Pohrdanim tohoto dilezitého kritéria
vystavi§ svlij byznys krachu nebo

v lep$im ptipad¢€ netspéchu.



Nau¢ se metod¢ ,,MOZKOVEHO
UTOKU*.

Ta spoCivd v tom, ze pii posuzovani

nového napadu o samoté nebo se POKUD NEJSI UVNITR. TAK JSI

spole¢nikem (spole¢nicemi), se tento napad

nekritizuje, ale dopliuje se, rozviji se a VENK_U' ) o )
zlepSuje pro dosazeni jediného vysledku — Toje k otazce du/lez1tost1 znamost a
LZivotaschopnosti“ tohoto nipadu. Ne kontaktli ve vedeni byznysu.
kritizovat a rozbijet napad, ale naopak

zlepSovat a rozvijet — tohle je uméni,

kterému je tfeba se urcité naucit.

63



Kazdy byznys doprovazeji
» VZESTUPY* a ,,PADY*.

Tyto, v prvni fad€, =zaviseji od

hospodarskych boomi a recesi ve
spole¢nosti. Ale také od toho, jak se rozviji
Dobr}'/ komeréni nélpad se nékdy tvlj byznys. Ten se musi neustale zlepSovat
krystalizuje n&kolik let, proto je velmi v planu modernizace a kvalité nabizenycl}
dilezité PSAT do své, Knihy napadi sluzeb nebo produktd. Byznys musi

existovat ve dvou rovinach: shrnuti a
vypracovani konkrétnich d¢&jstvi

ABSOLUTNE VSECHNY SVOIJE

NAPADY, dokonce i kdyz se ti dnes v budoucnu pro zvétSeni prodeje s cilem
zdaji byt neuskuteénitelné. ziskani vétiiho &istého vynosu. V momentd
Toto je &tvrty komponent Uspéchu ,vzestupu“ tvého byznysu se nezastavuj,

v byznysu. zeni ho dopfedu. Pfedem v hlavé ptipravuj

plan svych d¢jstvi pro ptipad ,,padu®, aby té
to nepiekvapilo. Nepohrdej ,obratovymi
prostiedky”. Nezalezi na tom, jestli vedes
byznys v prostfedi obchodu ¢i sluzeb,
,obratové prostiedky” a Aktiva — dva
sloupce, dva pilife, o které se miuzes§ vzdy
s jistotou opfit v moment , padu®.
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| NOBOJ SE KONKURENCE ,
Nezastarave) ROZUMEM A NAZORY,
Nebezpetn&jsi je preruSeni rozvoje drz ruku na ,,pulsu vyvoje mladeze*.
byznysu. Pikud © tvgj byznys dynamicky | | Oni jsou tvoji budouci klienti.
rozvijy, pa Se onkurence premenit zeE soes e
smrtelného protivnika v podparny faktor a Nepohrdej jimi.
pouze ti pomuze v tvém postupu dopiedu.
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PLANOVANI. Velmi dilezita véc slou¢it  zkuSenost vedeni byznysu.s
psychologii  taktického planovani pro
v byznysu. dosaZeni maximalniho usp&chu svého dila.

Pred tim, nez s Cimkoliv zacnes,ud¢lej
plan svého budouciho postupu. Byznys se
dé porovnat s hrou Sachy: pfipravuj tahy
ptedem, pofadne si je promyslej, abys mohl
spravn¢ a trefné udefit. PremysSlejici
podnikatel je, tak jako sportovec,
predurcen” k uspechu. V tomto smyslu se
dotknu tajemstvi bratri Klicko. Kdysi jsem
byl mile ptekvapen jejich sdélenim, Ze oni
hraji Sachy pro pfeneseni strategie a metod
této hry do ringu. Tohle se, kamarade, neda
nazvat jinak, nez trefou do , desitky*!

Ja neznam zadného jiného sportovce,
ktery by tak Sikovneé sloucil fyzickou silu
s psychologii a strategii vedeni boje, a
jejich uspech je tu. To jsou sportovci nové
generace. Do byznysu ptichdzeji
byznysmani nové generace, kteti dokazou
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Produkt nebo sluzba, ktery se chystas
nabidnout svym byznysem, museji byt
MODERNI, a hlavné¢ UZITECNE.
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Nikdy neni pozd¢ polozit si otazku:
JE TO, CO DELAM, VUBEC JE MI
VLASTNI?

Jsou piiklady 1lidi, ktefi zaCinali svuij
byznys v padesati nebo dokonce v Sedesati
letech. Jejich uspéch byl natolik veliky, ze
jediné, Ceho litovali, bylo, ze to neud¢lali
div.



NEMICHEJ SVUJ BYZNYS se svymi
osobnimi zalezitostmi : rodina,
odpocinek, sex... Jakmile za¢ne byznys
pracovat pro né, stane ,,rodinnym
obchiidkem®. TAKOVY BYZNYS TE
NEPRIVEDE K BOHATSTVI.
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Seri6zni, spravn€ naladény byznys
PREZIVA SVEHO ZAKLADATELE.

Toto je
Byznysu.

paty komponent

Uspéchu



Pét komponentii Uspéchu v Byznysu:

1. Prvorada uloha tvého podnikani — zajistit
stabilni pFijem, ktery pokryva tvoje vydaje na
zajisténi zivota bez nutnosti tvé dennodenni
ucasti v procesu ziskavani toho piijmu.

Tehdy, kdyz Elovek nemysli na to, na jaké
prostitedky on bude zit zitra, jeho mysl se
osvobozuje pro vic ,,objemova“ feseni.

2. Pokud ti nestac¢i 25% zisku pro zaji$téni
svych osobnich potieb, premyslej v prvni fadé,
jak zvétSit svuj Cisty prijem do takové
urovné, aby téch 25% této urovné pokryvali
tvoje potiebnosti.

3. Zajisténi odbytu tvé produkce ¢i sluzeb —
prakticky stoprocentni zaruka uspéchu tvého
obchodu.

4. Dobry komer¢ni ndpad se nekdy vyhratiuje
nékolik let, proto je velmi dulezité psat do
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,Knihy napadi“ absolutné vSechny svoje
napady, dokonce i kdyz se ti zdaji dnes byt
neuskutecnitelné.

5. Seridzni, spravné naladény byznys preziva
svého zakladatele.



Penize
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PENIZE jsou pouhym NASTROJEM
potifebnym na cesté k budovani
bohatstvi. Stejnym, jako je pro
klaviristu, ktery usiluje o svétové
uznani, klavir.

Toto je prvni komponent Postoje bohatych
k penézim.



Penize ,,PRITEKAJI“ k tobé z cizich

kapes.

Toto je druhy komponent
bohatych k penézim.

Postoje
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Vydeélat penize je sloZite, ale je znaéné
SLOZITEJSI ZACHOVAT JE.

Toto je tfeti komponent Postoje bohatych
k penézim.

Proto je nezbytné ucit se zachovavat
paralelné s procesem nahromadéni.. Pro
vice nazornou piedstavu zde seskupim
n€kolik svych védomosti, které ti pomohou
zachovat vydelany kapital.



1. NAUC SE NEDAVAT PUICKY.

Pokud se ti nepodafi naucit se tikat ,,ne, ¢eka
na tebe slozitd, a nejspiSe i neuspéSna cesta.
Boj o tvoje penize za¢ne hned, jakmile se u
tebe objevi. Cim vic jich bude§ mit, tim vic
bude zajemcu se s tebou o né podélit. Pujéit od
tebe si bude chtit prakticky kazdy: novi a stafi
pratelé, ptibuzni vSech vétvi a generaci.
Vypracoval jsem metody, které mi pomahaji
plout po proudu dopiedu, aniz bych pfitom
naruSoval vztahy s t€mi, ktefi pro me néco
znamenaji v tomto Zivoté.

Mala odchylka

Pokud se ,,tésn¢“ stykas s Clovékem jeden
rok, muze§ fict, ze toho clovéka trochu
znas.

Pokud se s nim stykas$ stejné ,tésné“ po
dobu tfi let, muze§ fict, ze toho Clovéka
zna§ dobfe. A pouze za pét let | tésné¢ho*
vztahu mas pravo tvrdit, ze tento ¢lovek
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muze byt tvym kamaradem. Je to ovéfeno
zkuSenosti, a nezalezi, jestli je to novy
znamy ¢i piibuzny.

Tak tedy po rozttidéni vSech lidi, ktefi mée
obklopuyji, do tfi skupin, se drzim nasledujicich
zasad.

Clovéku, kterého znam méné nez rok, na
rovinu fikam: ,Bohuzel, nemam moznost ti
pujcit, jelikoz se vibec neobavam, ze ho
ztratim. Takovych, véf mi, bude spousta. To
jsou pijavice”, které zmizi hned, jakmile
dostanou ¢i nedostanou tvoje penize. Vysledek
je stejny, ale penize zastanou zachovany.
Clovéka, kterého znam v rozmezi od jednoho
do tfi let, vyslechnu a budu se snazit pochopit,
za jakym ucelem potiebuje moje penize.
Pokud mé presvédci, tak mu pujcim, ale
pouze tolik, kolik mi nebude lito ztratit
v ptipad€, ze ten Clovek zmizi z mého zivota.
Takovym zpusobem probiha filtrace
obklopujicich mé lidi. A ¢loveéku, kterého



znam pét let nebo kterého mizu nazvat svym
kamaradem, neni nutno pdjcovat. Ten ani
nepozada, nebot za pét let se nauci chapat
moje zasady. Jinak prestane byt mym
Kamarddem. A je jeSte lepSi vybirat si
kamarady mezi lidmi, ktefi sdileji tvoje zadsady
proto, aby otazka pujcky nevznikala vibec.
Doufam, ze ti pomohu ziskat takové
kamarady prostfednictvim této knihy.

2. RID’ SE PODLE PRAVIDLA 75/25.

3. V podnikani, absolutné ve vSech jeho
vrstvach, existuji nizko nebo vysoko
profesionalni podvodnici.

Znat jejich metody je krajn€ nezbytné. Budes
je potkavat po celou dobu tvé cesty. Na tom,
jak se vyzna$ v jejich metodéach, bude zalezet
nedotknutelnost tvého kapitalu.

Pred tim, nez investujes penize, porozumé;j
a prostuduj strukturu toho, do ¢eho chces
investovat.
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4. V investovani a pii globalnich rozhodnutich
fid’ se pravidlem 3 dnu: feSeni, které se ti zda
byt v tuto chvili spravné, odloz, pofad o ném
premyslejic, na zitra.

Pokud se ti i zitra bude zdat spravnym, odloz ho
na pozitii. A az tfeti den feSeni, které jako by
proslo rozumovou zkouskou, ma moznost stat se
bezchybnym.

5. Nikdy nezahrnuj do své nakladové Casti
penize, které jsi jeSté nevydélal.

A dokonce i tehdy, kdy o jejich ziskani vubec
nepochybujes.

6. Vklidej penize pouze do toho, co ti
v budoucnu vynese zisk.

Nezapominej pravidlo: PENIZE — PRODUKT
— PENIZE.

Kupuj, nejenom to, z c¢eho bude mozné
generovat zisk, ale i to, co v pfipad€ nutnosti je
mozné se ziskem prodat. Jinymi slovy, kupuj za
cenu nizsi nez trzni.



Koupit draze je nechvalny krok.
Koupit levnéji nez ostatni — to je opravdové
umeni.

7. Nepospichej ukazovat svoje jméni.

Této chyby se dopousti vétSina lidi.
Nedockavi, pospichaji ukazat vysledek jejich
usili. Oni organizuji, da se fict, zavody
v pofizovani vil, automobill, $perkd a jinych
pasivnich ukazateld jejich jméni.

Mohu sméle tvrdit, ze ve svété bohatych tomu
nikdo nepiikladd seridozni vyznam, jelikoz
kazdy z nich si nepochybné¢ muze dovolit to
samé Ci lepsi. Ve svété bohatych probihd
zavod (v dobrém smyslu toho slova) o
uspesnou koupi Aktiva nebo uspéSné uzavieni
obchodu.

8. Aktivni Kkapitil — jediny ukazatel tvého
jmeéni. Aktivnim kapitdlem rozumim obratové
prostiedky a prostfedky investované pro
ziskani stabilniho zisku.
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V ustaleném civilizovaném svété financi
existuje nepsand hranice, takzvany ,vstupni
listek do svéta bohatych. Cena toho |, listku*
je jeden milion dolard aktivniho kapitalu. Ale
to neznamena, ze vSichni, kdo se nachéazi pod
touto hranici, se povazuji za chudé. Jsou to
vysoce zajisténi lidé, kteti jeste

neotevieli ,dvere“ do svéta bohatych.
Statistika je tvrda véc. To ona konstatuje, zZe
zdaleka ne vSem se dafi témito ,dvermi‘
projit. V byznysu, stejn€ jak na vojné, existuje
rozdéleni na hodnosti.

Pozoruhodné je, ze kdyz se ti podafi projit
témito dvermi, ocitne§ se znovu v prvni tfide,
ovSem tvymi star§Simi spoluzdky budou
multimilionafi.

9. Davej seriozni vyznam rychlosti obratu
kapitala.

Je lepsi méné, ale Castéji, nez vice, ale
malokdy. Je lepsi vydé€lavat 3% za mésic, nez
25% za rok.



10. Bud’ opatrny s avéry.

Je rozumné brat Uveér pro rozvoj svého
byznysu pouze tehdy, pokud byznys vynasi
aspoi 10 — 20 procent ro¢niho vynosu
z vlozZeného kapitalu.

Velikost Uveéru nesmi piesahovat 1/3 toho
kapitalu.
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Nejdilezitgjsi uloha — PREKONAT
v sobé STRACH ZE ZTRATY PENEZ.



BOJOVAT s okolnostmi, VITEZIT nad
nimi nebo byt porazeny, znovu KONAT
A TVORIT - to je sport, jehoz jméno je
Bohatstvi a Uspé&ch.

Penézim je v tomto sportu piikdzano
byt SPORTOVNI VYSTROIJI.
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Funkce ,,pokladniho* cizich penéz, 1
toho velice dobie placeného, nedava
OSOBNI SVOBODU.

Spise naopak.



PENIZE MAJI RADI DUSTOJNE. Klidné¢ odkladej na zitra to, co

Zahubi toho, kdo kviili nim ztraci svou nezpusobi Skodu tvému kapitalu, ale
lidskou duistojnost. NIKDY NAOPAK.
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Jakékoliv forma reklamy je urcena pro
,Jmasu®, _stado* za ucelem zvétSeni
objemii prodeje a samozieymé 1 ziski. ..
Proto vzdy, kdyz prostfedky pretékaji
z tvé kapsy do cizi, je to VYHRA PRO
CIZIHO A PROHRA PRO TEBE.
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T7i komponenty Postoje bohatych k penéziim:

1. Penize jsou pouhym nastrojem potiebnym
na cest€ k budovani bohatstvi. Stejné€ takovym,
jak pro klaviristu, ktery usiluje k svétovému
uznani, klavir.

2. Penize ptetékaji k tob€ z cizich kapes.

3. Vydélat penize je slozité, ale je znacné
slozitéjsi je zachovat.



— V budoucnu bude PODNIKATEL, ktery
Sebevzdélani ve svém Fivoté PRECETL PUL

KNIHY, MUZEJNI VZACNOST.
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Ucenim z knih a jinych zdroja, fixaci a
analyzou ziskané informace, SE
CHRANIS od nefesitelnych probléma,
se kterymi se potkavaji negramoti, kteti
nevedi, co maji délat dal. Pro n€ je to
zastava a ve vétSiné piipadu posledni.
Ale ty ptijdes vpied a budes se stavat
stale vice neporazitelnym.

Piedetl, pouzil, DOSAHL!
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Spravné vyuzity ¢as, nepietrzita prace
rozumu, fyzickd a mravni sila — to jsou
komponenty USPECHU A
BOHATSTVI.



NEZTRACEJ CAS TiM, co se ti zda
byt nepodstatné.
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SVET MUSI BYT ,,NA DLANI“
nezavisle na tom, kde ZijeS. V nasi dobé
vysokych technologii a informaci, se to
stalo realitou.

V modernich podminkach je nutnosti
mit NEOMEZENY PRISTUP na
Internet a jeho znalost alesporii

na urovni uzivatele.



Rodice a starsi ptibuzni by mohli
VZDELANT - v nagem piipadé - omezovat tviyj vyvoj. Casto chtéji, aby
VEDOMOSTIL. jim jejich déti byly podobné. Vaz si
Nemuseji byt hluboké. Profesionalovi jejich nazoru, ,NASAVEJ® jejich
muzes zaplatit, ale je zapotiebi védét zkuSenosti, ANALYZUJ je v projekei
,,Za CO™. svého ¢asu, ALE NEPOHRDE]J
SVYMI MY SLENKAMI.

Toto je prvni komponent Sebevzdélani.
Toto je druhy komponent Sebevzdélani.
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SEBEVZDELANI, navr$ené na ziskané
védomosti, tvoii OSNOVU pro tvoje

Ugitel byznysu t& miiZze naudit pouze budouci napady a schopnost je

tomu, co vi on sam, vychazejic ze svych realizovat. My Zijeme ve v€ku
vysledki. Neboj se ho proto zeptat, informaci. Ta, poprvé za celou historii
CEHO ON OSOBNE DOSAHL, abys lidstva, povysila na UROVEN
nemarnil jen tak sviij ¢as a penize. VEDOMOSTI. Poprvé za celou historii

lidstva se védomosti staly tak
PRISTUPNE prakticky v§em jeho
vrstvam.
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NEPOHRDEJ VEDOMOSTMI
v byznysu a v otazkach formovani
osobnosti.

U¢ se u teéch, ktefi dosahli urcitych
Gspéchii. Cti jejich knihy a pouzivej jejich
zkuSenosti. Ale neztracej Cas s ,uciteli,
kteti se pod rouskou uceni snazi vydélat na
,kousek chleba“. V nejlepsim pripadé t&
nauci vydélat si jen na ten , kousek*.

Ucitel byznysu BEZ PRAXE A
PRAKTICKYCH VYSLEDKU - to je
stejné jak ucitel ¢eskeho jazyka
pochazejici z Afriky.
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Teorie byznysu bez praxe nebo
prakticky byznys bez teoretickych
védomosti — samostatng &inné CASTI
ROZPADLEHO MECHANIZMU.
Staci je SPOJIT a tento mechanismus se
stane nejsilnéjSim motorem.



Prakticky vsichni bohati, ktefi dosahli
tispéchu SVYMI silami, se shodli

v nazoru, Ze se v zadném piipad€ nesmi
POHRDAT VEDOMOSTML,
zastavovat proces SEBEVZDELANT.
Podnikatel musi znat vic nez inzenyr,
pravnik nebo ucetni.
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Kniha ¢i jind forma informace — to je
odkaz mlad¢ generaci, rady zkuSenych
zacateénikiim. Pokud se budes$ udit na
zkugenostech predchiden, budes VZDY
NAPRED pied svymi vrstevniky.

Toto je treti
Sebevzdélani.

komponent  spravného



Dobra rada, poslana ti prostfednictvim
knihy, mize od zakladu YMENIT
PRUBEH TVEHO ZIVOTA. Hlavni je
— védét, CO mas Cist a Jak chapat
piectené. Pokud se ti nékteré uryvky v
knize zdaly byt nejasné, nebud’ liny
precist j1 znovu.
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T¥i komponenty spravného sebevzdéldni:

1. Vzdélani, v naSem pfipadé, - védomosti.
Nemuseji byt hluboké. Profesionalovi muzes
zaplatit, ale je zapotfebi védet ,,za co™.

2. Rodi¢e a starsi pribuzni jsou jak omezovaci
tvého vyvoje. Oni Casto chtéji aby déti byli
podobni jim. Vaz si jejich nazoru, ,nasavej“
jejich zkuSenosti, analyzuj je v primétu svého
Casu, ale nepohrdej svymi myslenkami.

3. Kniha ¢i jin4 forma informace — to je odkaz
mladé generaci, rady zkuSenych zacateCnikiim.
Pokud se budes ucit na zkuSenostech
predchidct, budeS vizdy napred svych
vrstevnika.



Kamaradi,
Kolegove,
Spolecnici
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Vsichni, kteti usiluji o kariéru, uspéch a
bohatstvi, jsou osobnostmi

s mnohostrannymi povahami.
NEPOSUZUJ JE podle prvniho dojmu
nebo podle vnéjsich piiznaki.

Pf1 seznamovani nespéchej povédét o
sob¢ vice, nez uslysis od spole¢nika.



Pokud se s ¢lovékem stykas rok, mizes
tvrdit, ze ho alespoii n¢jak znas. Po
tfech letech muzes tvrdit, ze ho znas
dostate¢n& dobfe. Ale az ZA PET LET
vaSeho vztahu mize$ bezpochyby fict,
7E ZNAS TOHO CLOVEKA VELMI
DOBRE.

Toto je prvni komponent vybéru Kruhu
Spolecenstvi.
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| NEPLYTVET CAS NA SLABE.

Dokud jsi mlady, silny a energicky —
usiluj o Uspéch. Nezastavuj se a nepolevu;.



Neboj se vynikat ve spole¢nosti. To je
vlastnosti leaderti. Neboj se
VYSLOVOVAT SVOJE MYSLENKY
NAHLAS.

Pomtzou ti pi1 vybéru zivotniho
partnera, spole¢nika nebo kamarada.
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Bohati mezi chudymi vzdy vypadaji
DIVNE. Nicméné to plati 1 obracené.



Nervovy systém, ktery nebyl otestovan
penézi na odolnost, se mize zhroutit.
Nejvice ctény piibuzny nebo nejlepsi
kamarad se mizou v moment¢ preménit
v nehorsiho nepfitele nebo loupeznika,
pokud mu své&fis ke spravovani
CASTKU, KTERA PRESAHUJE
HRANICI JEHO ODOLNOSTT.

Toto je druhy komponent vybéru Kruhu
Spolecenstvi.
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Nesmi$ podceniovat roli kontakti

v byznysu. A pravé proto jakékoliv
tvoje dne$ni SEZNAMANT se stejné
smyslejicimi ti v budoucnu MUZE V
PRINEST MILIONY.

Toto je tieti Kruhu

Spolecenstvi.

komponent



Kamaradstvi mezi lidmi, ktefi nemayi,
alespoii ptiblizng, STEINY ZIVOTNI
CIL, nema takové naplnéni, aby se
mohlo nazyvat kamaradstvim.
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Neni feceno, Ze tviij napad potlaceny
negativni reakci tvych pratel, nema
budoucnost. Neni vylouceno, ze v
TVOJI BUDOUCNOSTI UZ
NEBUDOU TITO PRATELE.



VYROKY BOHATYCH - nejkratsi

cesta k poznani jejich zivotni cesty. Neboj se prozit zivot se sob¢

Pokud narazi§ na Clovéka, ktery se jiz ROVNYMI NEBO SILNEJSIMI,
nachazi na vrcholu tvého budouciho dokonce 1 tehdy, kdyz ti pravé oni
cile, NEPROPASNI HO. budou na n¢jakém useku konkurovat.
Pouzivej jeho zkuSenosti a védomosti a To je jednoznaéné zajimavéjsi, nez
prikladej je ke svym zkuSenostem a prozit ho se slabochy a hlupaky.

védomostem. Takovym zplisobem se
cesta k Cili zkrati a zjednodusi.
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Clovék sméfujici k bohatstvi, stejné
jako politik, MUSI VYBUDOVAT
SVUJ ,,TYM*, tym stejné smy3lejicich
a pomahajicich.

Je krajn€ nezbytny pro seridzni postup
dopfedu. Proto spravny vybér Kruhu
Spole€enstvi je nezbytna podminka k
dosahnuti stanoveného cile.
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Tempo tvého ristu, pokud ho piijmes,
muze byt natolik velké, ze za 5 — 10 let
neni vylouceno, ze mezi tebou a tvymi
dnesnimi kamarady bude
NEPREKONATELNA PROPAST. Ty
se bude§ moci vratit na jejich stranu, ale
uz tam ziejme nenajdes pro sebe nic
zajimavého. Oni se v§ak na tvoji stranu
nejspiS nedostanou nikdy.



17i komponenty vybéru lidi svého okoli:

1. Za rok stykani se s ¢lovékem, muazes tvrdit,
ze ho aspon n&jak zndS. Za tfi roky styku,
muzes tvrdit, Ze ho zna$§ dostateCné dobie. A
pouze za pét let vaseho vztahu muzes$
bezpochyby fict Ze znas toho ¢lovéka dobre.

2. Nervovy systém, ktery nebyl otestovan
penézi na odolnost, se mize zhroutit.Nejvice
ctény pribuzny nebo nejlepSi kamarad se
mizou v momente¢ pieménit v nejzlejsiho
nepfitele nebo loupeznika, pokud mu svéfis do
yvedeni &astku, ktera presahuje hranici
jeho odolnosti.

3. Nesmi$ podceniovat roli styku v byznysu. A
prave proto jakékoliv tvoje dne$ni seznameni
se stejné smyslejicim v budoucnu ti muze
prinést miliony.
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Odpocinek,
Zdrai a sex




Nau¢ se milovat srdcem bez ZTRATY
hlavy.

Chytry, coz znamena 1 bohaty Clovék, je
VZDY SEXUALNE PRITAZLIVY,
OBZVLAST S VEKEM, bez ohledu na
tom, jestli je to muz ¢1 Zena.
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Krasna Zena je hodna chytrého muZe.
Skute¢né chytry je VZDY bohaty.



Opijeni se a piejidani t€ piivedou
ke zdravotnim potizim. Léceni je

PODSTATNE draz$i neZ prevence.

Snaz se vzdy udrzovat v DOBRE
FYZICKE FORME. Moderni styl
Zivota t€ k tomu zavazuje.
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Laska nerusi. Dava zaklad mimoradné
tvaréimu obdobi, neuvétitelnou energii,
ktera t€ piimo vrhne kupfedu. Ale je
nezbytné nauéit se SLUCOVAT silu
rozumu s rozkosi jeho zamilovaného
stavu v fe¢isté KOMERCNIHO,
FILOSOFICKEHO MYSLENI.

Toto je ,,vyS§si pilotaz™ a prvni komponent
Zpusobu zivota bohatych.



_Hlava“ mize ,,mit* NEOMEZENE
MNOZSTVI TEL.

Krouzi okolo ni, nabizeji se ve vsi své
krase a nekoneéné se raduji, kdyz si
,.hlava® v8§imne jedno z nich, protoze
télo Casto je potiebuje cely zivot

k tomu, aby se pfiblizilo k , hlavé®.

Clovék — tvor sexualné zavisly.
Uptimnost k sobé v této zalezitosti,
podle mého nazora, je velice dilezita
véc. Harmonie celkového stavu
zahrnuje 1 sexualni spokojenost. Tu je
zapotiebi vytvofit.

Sex musi byt leps§i nez jakym si ho
piedstavujes.
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| SEXUALNI ENERGIE

Sexem se nesmi pohrdat, stejné tak jako
ho ptehanét. Od stolu musiS odchéazet
s lehkym pocitem hladu. Stejné€ to funguje 1
v sexu: lehké | sexualni nedojidani“ t€ nauci
plout na hiebenu viny. Rychlost a sila této
viny nema hranic. Zkrotit tuto vlnu je velmi
nelehké, ale pokud to zvladnes, ,,ponese” t&
na svém hibetu s rychlosti a silou, kterym
se nic nevyrovna.

Toto je druhy komponent zplisobu zivota
bohatych.



Neplytvej ¢asem na cestovani typu ,,vse
je zahrnuto — opalovat se u bazénu®.

Vyuzivej moznost poznat narod, zpusob
zivota, kulturu, mentalitu, pravidla a
zpusoby vedeni byznysu. Pokud to jen
,modnimi* ostrovy a rekreanimi stfedisky, . .
kde se na tebe piedem divaji jako na ,pytel MIRA VE VSEM, at je to potrava,
s penézi“, a kde marn¢ ubiha Cas. Batoh na alkohol, sex ¢i touha po luxusu — to je
zada — a kuptedu. K nepoznanym narodim, kli¢ ke dvefim vychodu z pokuseni.

k analyze svych budoucich sfér a teritorii
vlivu. Toto je neocenitelnd informace,
modernimu bohatému ¢loveéku potrebna.

Mysli§, ze je to piehnané? Neni. U
bohatych je veli¢ina Zemé& porovnatelna
s vnimanim veli¢iny mésta.

Toto je tfeti komponent Zpusobu zivota
bohatych.
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T¥i komponenty zpiisobu Zivota bohatych:

1. Laska nerusi. Ona dava zaklad, doopravdy
tvofivému Casu, neuvéfitelnou energii,
inspirujici t€¢ k ,vypadu“ ku predu. Ale je
nezbytné se naucit slucovat silu rozumu
s rozko§i jeho zamilovaného stavu v fecisté
komer¢ni a filosofské mysli.

2. Sexem se nesmi pohrdat, stejné¢ tak jak i
prehanét. Od stolu musiS odchéazet s lehkym
pocitem hladu. Stejn€ 1 v sexu: lehké , sexualni
nedojidani nauci t€ plout na hiebenu viny.
Rychlost a sila této viny nema hranic. Zkrotit
tuto vlnu je velmi nelehké, ale pokud to
zvladnes, ,ponese“ t€ na svém hibetu
s rychlosti a silou kterym se nic nevyrovna.
Jeji jméno je — sexudlni energie

3. Ne plytvej Casem na cestovani typu ,,vse je
zahrnuto — opalovat se u bazénu*.
Myslis ,ze to je pfehnané feceno? Neni. U
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bohatych veli¢ina Zem¢& je porovnatelna
s vnimanim veliiny mésta.Pouzivej moznost
poznat narod, zpusob zivota, kulturu,
mentalitu, pravidla a zpusoby vedeni byznysu.
Pokud bude§ mit moznost, projizdé]
kontinenty, neomezuj se ,,modnimi“ ostrovy a
rekreaCnimi stfedisky, kde na tebe predem
koukaji jak na ,pytel s penézi“ a kde marné
ubiha Cas. Batoh na zada — a kupiedu.
K nepoznanim narodem, k analyze svych
budoucich sfér a teritorii vlivu.



Teorém
Bohatstvi
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Skromnost, neuvéritelné usili a touha
dosahnout svého cile — tady je kratky
popis cesty, kterou sis vybral.

S jistotou mohu fict, ze trpélivost,
rozum a vytrvalost, které t¢ piivedly
k této strance, t& pifivedou 1 k bohatstvi.
Formule, kterou jsem vytvoiil opirajic
se 0 svoje zivotni zkuSenosti,ti bude
pomahat na této tvé cesté. Chci ti
podékovat za tviy zajem o mé
mysSlenky, zkusenosti a védomosti.



PRVNI ETAPA.

Pied tim, neZ ji zaéne$, nezapomeni sam sobé& ur¢it dobu
trvani Prvni etapy a napsat plan.

(moje rada: 5 — 10 let).

Vytvot byznys nebo si zajisti dobfe placenou praci. Utdhni
si opasek, maximalné minimalizuj svoji vydajovou &ast a
pozvolna, ale jisté navysuj &ast ptijmovou.

Drz se pravidla 75/25.

Vsechen vydélany kapital investuj do Aktiv, kterd ti
budou vynaset stabilni zisk. Aktiva nabyvej pouze za
vyhodnou cenu.

Jednim z oblibenych Aktiv mezi bohatymi lidmi je
koupend a do prondjmu dand nemovitost, a to jak bytova,
tak 1 komeréni a primyslova.

Vybire] si zem& a mésta, kde jsou nejvyhodné&;si
podminky pro investovani.

V okamziku, kdy aktiva zagnou vynaset stabilni zisk pro
zajisténi podle tvych kritérii distojného Zivota, zanech si
kontrolni funkce, uvolni se od rutiny vedeni svého
byznysu, ptedej ho zmocnénci a zadni se zaobirat
prehodnocenim svych moZnosti v byznysu. Pokud ucitis
sily, pak se na této etapé¢ pfiprav k vypadu:
k mnohonasobnému rozsifeni existujiciho byznysu nebo
k paralelnimu vytvofeni nového byznysu pro navyseni
svého kapitalu do té tirovné Bohatstvi, kterou si sam
stanovis.
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DRUHA ETAPA.

Ted uz jsi dostatedng zajidtény &lovek. Vlastni§
vypracovana aktiva, kterd ti vyna$eji stabilni zisk pro
7ajisténi tvého Zivota: sebevzdélani, bydleni, potravy,
obledeni, odpodinku...

Toto je nejbezpedn&jdi etapa tvého Zivota a podnikani.
Pravé na této etapé je udelné udeélat prilom. Neustale
rozvijej existujici nebo znovuvytvofeny byznys k hranici
chténého Bohatstvi, ale v Zadném pripadé se nedotykej
svych aktiv, vypracovanych v prvni etapé.

Tehdy se nebude§ bat nezdard, muze§ to zkouSet
nekone&né dlouho, dokud nedosahne$ uspéchu. V piipadé
nezdaru zlstane$ na hranici zajidténého &loveka, coZ je
také vysledek, ktery je hodny chvaly.




TRETI ETAPA.

Jsi na vrcholu.

Uzivej si svého blahobytu, vychutnavej si vie, co ti miZe
dat.

Podle mého ndzoru je vhodna doba zasadit strom a zplodit
dite.

Vzpomeii si a podekuj viem, kdo ti jakymkoliv zptisobem
pomohli dosdhnout tohoto vrcholu. Treba se do toho
seznamu dostanu 1 ja — tviaj opravdovy pritel.
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